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1. ОСНОВНЫЕ ФАКТЫ И ВЫВОДЫ 

Общая информация, 
идентифицирующая объект оценки 

право требования задолженности с Дошотова Владимира 
Олеговича (07.11.1981 г.р., ИНН 352516216906, СНИЛС 
078-765-568 37, Московская обл., г. Красногорск, п. 
Ильинское-Усово, пр-д. Александра Невского, д. 8, кв. 1) в 
размере 85 413 675 руб. 

Основание проведения оценки  договор № 42.24 на оказание услуг по оценке от 20.09.2024 
г. 

Порядковый номер отчета об оценке 42.24/2 
Дата составления отчета об оценке 23.09.2024 г. 
Дата оценки 23.09.2024 г. 
Результат, полученный при 
применении доходного подхода 

71 747 руб. 

Результат, полученный при 
применении сравнительного подхода 

подход не применялся, отказ от использования подхода 
обоснован 

Результат, полученный при 
применении затратного подхода 

подход не применялся, отказ от использования подхода 
обоснован 

Итоговая величина рыночной 
стоимости объекта оценки 

72 000 руб. 

Ограничения и пределы применения 
полученного результата, 
существенные допущения: 

представлены в разделе 2 и 4 настоящего отчета 

 
 

Итоговая величина стоимости объекта оценки на дату оценки, округленно составляет: 
72 000 

(семьдесят две тысячи) рублей. 
 
 
 
 
 
 
 
 

Оценщик                                                                                                       Колосов Д.Н. 
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2. ИНФОРМАЦИЯ, СОДЕРЖАЩАЯСЯ В ЗАДАНИИ НА ОЦЕНКУ 

Объект оценки, включая права на 
объект оценки 

право требования задолженности с Дошотова Владимира 
Олеговича (07.11.1981 г.р., ИНН 352516216906, СНИЛС 
078-765-568 37, Московская обл., г. Красногорск, п. 
Ильинское-Усово, пр-д. Александра Невского, д. 8, кв. 1) в 
размере 85 413 675 руб. 
ограничения (обременения) прав на объект оценки: не 
выявлены, оценка производится без учета ограничений 
(обременений) прав на объект оценки 

Цель оценки 
Определение рыночной стоимости объекта оценки для 
продажи имущества должника в рамках процедуры 
банкротства 

Задачи оценки 

Определение соответствующей стоимости объекта оценки 
с использованием соответствующих цели и 
предполагаемому использованию результата оценки 
подходов и методов 

Указание на то, что оценка 
проводится в соответствии с 
Законом об оценке 

Настоящий отчет об оценке выполнен в соответствии с 
Федеральным законом от 29.07.1998 № 135-ФЗ «Об 
оценочной деятельности в Российской Федерации» (в 
действующей редакции)  

Вид стоимости рыночная  

Предпосылки стоимости 

В соответствии со ст. 130 Федеральный закон от 26.10.2002 
№ 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» 
определяется рыночная стоимость объекта оценки 
Типичные для рыночной стоимости: 
продавец и покупатель являются неопределёнными 
(гипотетические участники);  
отсутствие какого бы то ни было принуждения продавца 
и/или покупателя к совершению сделки, а также отсутствие 
особых нетипичных льгот, привилегий и прочих 
нетипичных условий;  
типичная рыночная мотивация продавца и покупателя;  
типичная рыночная информированность продавца и 
покупателя об объекте оценки;  
типичный для объектов такого же типа, как объект оценки, 
способ информирования о его продаже потенциальных 
покупателей;  
достаточный для получения информации всеми 
заинтересованными в покупке объекта оценки лицами 
срок рыночной экспозиции; 

Основания для установления 
предпосылок стоимости 

ст. 130 Федеральный закон от 26.10.2002 N 127-ФЗ «О 
несостоятельности (банкротстве)»  

Дата оценки 23.09.2024 г. 

Специальные допущения  

Процесс оценки не включает финансовую, юридическую, 
налоговую проверку и (или) экологический, технический и 
иные виды аудита.  
Иные специальные допущения отсутствуют (не известны 
на дату формирования задания на оценку).  

Иные допущения в отношении 
объекта оценки и условий 
предполагаемой сделки или 
использования объекта оценки 

не выявлены 

Ограничения оценки  
Согласно ст. 12 Федерального закона от 29.07.1998 № 135-
ФЗ «Об оценочной деятельности в Российской 
Федерации» (в действующей редакции), отчет считается 
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действительным в течение шести месяцев с момента его 
создания. 

Ограничения на использование, 
распространение и публикацию 
отчета об оценке объекта оценки 

Настоящий отчет предназначен к использованию 
исключительно в соответствии с целями оценки  

Указание на форму составления 
отчета об оценке 

Отчет составлен в форме документа на бумажном 
носителе  

Иная информация, предусмотренная 
федеральными стандартами оценки 
для отражения в задании на оценку 

не выявлена 

Состав и объем документов и 
материалов, представляемых 
заказчиком оценки 

- Определение Арбитражного суда Вологодской области от 
26.06.2023 г. по делу № А13-10353/2021. 
- Исполнительный лист от 26.06.2023 серии ФС № 
036343761. 

Необходимость привлечения 
внешних организаций и 
квалифицированных отраслевых 
специалистов 

не выявлена 

Сведения о предполагаемых 
пользователях результата оценки и 
отчета об оценке (помимо заказчика 
оценки) 

Участники процедуры банкротства должника, сведения об 
иных гипотетических пользователях Заказчиком не 
предоставлены.  

Формы представления итоговой 
стоимости 

В виде конкретного числа с округлением по 
математическим правилам округления  

Специфические требования к отчету 
об оценке 

не выявлены 

Указание на необходимость 
проведения дополнительных 
исследований и определения иных 
расчетных величин, которые не 
являются результатами оценки 
в соответствии с ФСО 

не выявлены 

Осмотр объекта оценки 
Исходя из характера объекта оценки, осмотр объекта 
оценки не производился 

 
 

3. ПРИМЕНЯЕМЫЕ СТАНДАРТЫ ОЦЕНОЧНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
При проведении настоящей оценки использовались следующие федеральные стандарты 

оценки: 
1. Федеральный стандарт оценки «Структура федеральных стандартов оценки и основные 

понятия, используемые в федеральных стандартах оценки (ФСО I)», утвержденный приказом 
Минэкономразвития России от 14 апреля 2022 г. № 200 (далее – ФСО I);  

2. Федеральный стандарт оценки «Виды стоимости (ФСО II)», утвержденный приказом 
Минэкономразвития России от 14 апреля 2022 г. № 200 (далее – ФСО II);  

3. Федеральный стандарт оценки «Процесс оценки (ФСО III)», утвержденный приказом 
Минэкономразвития России от 14 апреля 2022 г. № 200 (далее – ФСО III);  

4. Федеральный стандарт оценки «Задание на оценку (ФСО IV)», утвержденный приказом 
Минэкономразвития России от 14 апреля 2022 г. № 200 (далее – ФСО IV);  

5. Федеральный стандарт оценки «Подходы и методы оценки (ФСО V)», утвержденный 
приказом Минэкономразвития России от 14 апреля 2022 г. № 200 (далее – ФСО V);  

6. Федеральный стандарт оценки «Отчет об оценке (ФСО VI)», утвержденный приказом 
Минэкономразвития России от 14 апреля 2022 г. № 200 (далее – ФСО VI). 

Указанные выше федеральные стандарты оценки применяются для определения рыночной 
стоимости объекта оценки. ФСО № I-VI содержат общие требования к осуществлению оценочной 
деятельности. 
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Использование указанных федеральных стандартов оценки обусловлено требованием 
обязательного использования данных стандартов субъектами оценочной деятельности при 
осуществлении оценочной деятельности (ст. 15 Федерального закона «Об оценочной деятельности в 
Российской Федерации» от 29.07.1998 г. №135-ФЗ). 

При проведении настоящей оценки использовались следующие стандарты и правила 
оценочной деятельности: 

1. Стандарты и правила оценочной деятельности, принятые Ассоциацией «СРОО «ЭС». 
Данные стандарты и правила обязательны к применению специалистами-оценщиками, 

являющимися членами Ассоциации «СРОО «ЭС» 
 
 

4. ОСНОВНЫЕ ДОПУЩЕНИЯ И ОГРАНИЧЕНИЯ 
Следующие допущения и ограничивающие условия являются неотъемлемой частью данного 

отчета. 
Допущения к составу работ по оценке и содержанию отчета об оценке: 

1. Работы по оценке включают:  
 исследование объекта оценки и окружающей его среды;  
 сбор и анализ информации, необходимой для обоснования сути и меры полезности 

объекта оценки;  
 выполнение необходимых исследований, прогнозов и вычислений; подготовку 

письменного отчета об оценке. 
2. Состав работ по оценке, детальность и глубина выполняемых анализов и исследований, 

содержание отчета удовлетворяют требованиям необходимости и достаточности для доказательства 
результата оценки. 

3. Отчет содержит все необходимое для того, чтобы представитель получателя отчета 
(имеющий высшее или дополнительное образование в области экономики, но не являющийся 
профессиональным оценщиком) мог понять содержание отчета; примененные оценщиком способы 
выполнения работ, анализов и исследований; идентифицировать источники использованной им 
информации и степень ее достоверности. 

4. Оценщиком не проводится как часть работы юридическая экспертиза Объекта 
5. Отчет об оценке достоверен лишь в полном объеме и лишь в указанных в нем целях. 

Допущения и ограничения к проведению оценки: 
1. Объект оценки, по предположениям оценщика, не характеризуется какими-либо скрытыми 

(не указанными явным образом) факторами, которые могут повлиять на его стоимость. 
2. Оценщик не несет ответственности за будущие изменения экономической среды, свойств 

объекта оценки, макроэкономических показателей, возможные изменения экономической политики 
Правительства РФ, других существенных для результата оценки обстоятельств, которые он не мог 
прогнозировать и учитывать в процессе выполнения оценки.  

3. Услуги, оказанные в рамках настоящего отчета, представляют собой стандартную практику 
оценки. Оказанные Оценщиком услуги ограничиваются его квалификацией в области оценки и не 
включают в себя прочие услуги по аудиту, налогообложению. 

4. Оценщик не берет на себя ответственность за полноту учета имущества и основывается на 
данных, предоставленных Заказчиком. 

5. 6. Методической основой оценки являются: Федеральный закон от 29 июля 1998 г. № 135-
ФЗ «Об оценочной деятельности в Российской Федерации», ФСО № I-VI, Стандарты и правила 
оценочной деятельности, принятые Ассоциацией «СРОО «ЭС». 
Допущения в отношении оцениваемых прав 

1. Оценщик не берет на себя никаких обязательств по правовым вопросам, включая толкование 
законов или контрактов.  

2. Оценщик не несет ответственности за юридическое описание прав оцениваемой 
собственности. Оценщик исходил из того, что заявленное право владельца на имущество является 
обоснованным.  

3. Оценщик не берет на себя ответственность за полноту учета имущественных прав, а также 
обязательств и обременений, которые могли иметь место в отношении имущества и имущественных 
прав Заказчика, а также за анализ юридических аспектов возникновения таких обязательств и 
обременений. 
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4. Объект оценки оценивается свободным, от каких бы то ни было прав его удержания, 
долговых обязательств под заклад имущества или иных обременений; не сопровождается наложенным 
на него в соответствии с законодательством России арестами, сервитутами и иными ограничениями 
имущественных прав, кроме претензий или ограничений и обременений, специально оговоренных в 
отчете 
Допущения к источникам информации, использованным в отчете 

1. Информация, используемая в настоящем отчете, оценивалась по достаточности, 
достоверности и актуальности. 

2. Сведения, полученные Оценщиком и содержащиеся в Отчете, считаются достаточными и 
достоверными для получения обоснованной оценки. Однако Оценщик не может гарантировать 
абсолютную точность информации, поэтому для всех сведений указан источник информации. 

3. Большая часть существенной для оценки информации об Объекте оценки была 
предоставлена Заказчиком. Оценка производится исходя из данных об объекте оценки, содержащихся 
в документах, предоставленных Заказчиком, соответственно точность оценки снижается, в случае если 
Заказчик не предоставил в полном объеме, документы, характеризующие объект оценки. Оценщик не 
располагает данными независимых источников об Объекте оценки, и не имеет необходимой 
квалификации для подтверждения указанной информации и не выражает какого-либо мнения 
относительно ее корректности. 

4. Оценщик не принимает на себя ответственность за надежность и достоверность информации, 
полученной от представителей Заказчика и других лиц в письменной или устной форме и независимо 
от того, подтверждена ли она документально. Он исходит из того, что такая информация является 
достоверной, если она не противоречит профессиональному опыту оценщика. 

5. При наличии альтернативных данных, несогласованности поступившей в распоряжении 
Оценщика информации или её отсутствии расчеты и выводы делались, исходя из информации и 
предположений Оценщика. 

6. В том случае если Заказчик предоставил Оценщику для обозрения подлинники документов, 
определяющие количественные и качественные характеристики объекта оценки, данные документы 
Заказчиком либо Оценщиком не заверялись, предполагается, что Оценщик сверил копии документов с 
подлинниками. 

7. Заказчик не предоставил исчерпывающую информацию относительно финансового 
состояния должника, поэтому в распоряжении Оценщика отсутствует в полном объеме информация о 
финансовом состоянии должника на дату оценки, в связи с этим настоящая оценка осуществляется на 
основе открытых и общедоступных источников информации. В свою очередь, данный фактор 
ограничивает Оценщика в выборе применимых подходов и методов оценки и снижают точность 
результата оценки. 
Допущения в отношении используемых методов расчета 

1. Допущения, сформулированные в рамках использованных конкретных методов оценки, 
ограничения и границы применения полученного результата приведены непосредственно в расчётных 
разделах настоящего Отчёта. 

2. Оценщик не обязан приводить в отчете подробное описание произведенных расчетов. 
3. Расчеты в рамках проведения оценки осуществлялась Оценщиком с использованием 

программы Microsoft Excel. В расчетных таблицах и формулах, представленных в настоящем Отчете, 
приведены округленные значения показателей. Итоговые значения получены также при использовании 
округленных показателей. 
Допущения и ограничивающие условия к результату оценки 

1. Заключение о стоимости, содержащееся в Отчете, базируется на данных о сложившейся 
ситуации на дату оценки. Оценщик не принимает во внимание события, которые произошли или могут 
произойти после даты проведения оценки. 

2. Мнение Оценщика относительно стоимости объекта действительно только на дату оценки. 
Оценщик не принимает на себя никакой ответственности за изменение экономических, юридических 
и иных факторов, которые могут возникнуть после этой даты и повлиять на стоимость объекта. 

3. Оценщик не несет обязательств по обновлению настоящего Отчета или сделанной им оценки 
с учетом событий и сделок, произошедших после даты оценки. 

4. Итоговый результат стоимости, полученный в рамках настоящей оценки, характеризуется 
неизбежной погрешностью, являющейся следствием качества исходных данных и вычисляемых 
оценщиком параметров, используемых для расчета результата оценки. 
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Ограничивающие условия использования результатов, полученных при проведении оценки 
1. Отчет об оценке содержит профессиональное мнение оценщика относительно рыночной 

стоимости объекта и не является гарантией того, что объект будет продан на свободном рынке по цене, 
равной стоимости объекта, указанной в данном отчете. Рассчитанная стоимость является минимально 
возможной начальной для ведения переговоров о купле-продаже. 

2. Предполагается, что полученный в настоящем отчете об оценке результат будет использован 
для определения начальной цены выставленного на торги имущества, при этом конечная цена 
приобретения имущества может быть выше при наличии платежеспособного спроса. 

3. Рассчитанная стоимость, указанная в настоящем Отчете об оценке, носит рекомендательный 
характер для целей совершения сделки с объектом оценки, и может быть признана рекомендуемой для 
целей совершения сделки с объектом оценки, если с даты составления отчета об оценке до даты 
совершения сделки с объектом оценки или даты представления публичной оферты прошло не более 6 
месяцев. 

4. Оценщик обязуется соблюдать условия строгой конфиденциальности во взаимоотношениях 
с Заказчиком, т.е. Оценщик обязуется не разглашать третьим лицам конфиденциальные сведения, 
полученные от Заказчика, равно как и результаты задания, выполненного для Заказчика, за 
исключением следующих лиц: 

 лиц, письменно уполномоченных Заказчиком; 
 суда, арбитражного или третейского суда; 
 уполномоченных положениями действующего законодательства лиц, занимающихся 

экспертизой отчетов профессиональных оценщиков или принимающих для хранения обязательные 
копии документов, подготовленных профессиональными оценщиками, для целей проведения 
официальных аттестаций или аккредитаций профессиональных оценщиков. 

5. Ни Заказчик, ни Оценщик не могут использовать Отчет иначе, чем это предусмотрено 
Договором на оценку. Отчет или какая-либо его часть не могут быть предоставлены Заказчиком для 
использования в целях рекламы, для мероприятий по связям с общественностью без предварительного 
письменного согласования с Оценщиком 

6. Оценщик не несет материальной или иной ответственности в случае использования 
Заказчиком настоящего отчета целиком или его отдельных элементов в каких-либо противоправных 
целях. 

7. В соответствии со ст. 12 ФЗ РФ «Об оценочной деятельности в Российской Федерации» 
итоговая величина рыночной или иной стоимости объекта оценки, указанная в отчете, составленном 
по основаниям и в порядке, предусмотренном действующим законодательством, признается 
достоверной. Поэтому Оценщик не обязан появляться в суде или свидетельствовать иным способом по 
поводу произведенной оценки. На основании дополнительного соглашения к договору об оценке или 
отдельного договора Оценщик может оказать Заказчику услуги по авторскому сопровождению Отчета 
об оценке в органах государственного и корпоративного управления, перед иными третьими лицами и 
в судах. 

8. Результаты оценки полностью зависят от адекватности и точности используемой 
информации и от сделанных допущений. Вследствие этого полученная величина рыночной стоимости 
носит вероятностный характер с определенными параметрами рассеивания, независимо от того, 
выражена ли она одним числом, или в виде диапазона. В соответствии со ст. 3 ФЗ РФ «Об оценочной 
деятельности в Российской Федерации» под рыночной стоимостью понимается наиболее вероятная 
цена, по которой данный объект может быть отчужден на открытом рынке.  

Таким образом, законодательством так же зафиксирован вероятностный характер рыночной 
стоимости объекта оценки. В связи с этим результат оценки характеризуется неизбежной 
погрешностью. В связи с отсутствием в законодательстве об оценочной деятельности указания на 
допустимые погрешности при определении стоимости объекта оценки, за основу берется значение, 
указанное в ст. 40 Налогового кодекса РФ, в соответствии с которой установлено отклонение 
стоимости в сторону повышения или в сторону понижения не более чем на 20%. При этом следует 
учитывать то, что для объектов, имеющих низкую ликвидность данное отклонение может быть 
значительно выше. 

9. Итоговые значения стоимости, полученные в настоящем отчете, округляются до разумного 
значения. Это связано с вероятностным характером полученного результата, чтобы у Заказчика и иных 
потребителей оценки не сложилось мнение о том, что полученная величина абсолютно точная, и любое 
отклонение от нее не допустимо.  
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5. СВЕДЕНИЯ О ЗАКАЗЧИКЕ И ОЦЕНЩИКЕ 

Наименование и 
реквизиты заказчика 

Общество с ограниченной ответственностью «Бетц и партнеры» 
(полное наименование), 
ООО «Бетц и партнеры» (сокращенное наименование), 
ИНН/КПП 9701165776/770101001,  
ОГРН 1207700447327, присвоен 24.11.2020 г. 
105082, г. Москва, ул. Новая Переведеновская, д. 8, стр. 1, этаж 3, комн. 
3-7. 

Сведения об Оценщике, 
подписавшем отчет 
Оценщика 

Колосов Дмитрий Николаевич, 
ИНН 352507158990,  
Местонахождение: г. Вологда, ул. Костромская, д. 9, к. 13,  
Почтовый адрес: 160034, г. Вологда, ул. Костромская, д. 9, к. 13, 
т.  +7 921 716 58 78, e-mail: dnk35@mail.ru; 
Член Ассоциации «Саморегулируемая организация оценщиков 
«Экспертный совет», (свидетельство № 2648 от 25.01.2019 г., адрес: 
101000, г. Москва, Потаповский пер., д. 16/5, стр. 1, т. 8 (800) 200-29-50, 
e-mail: mail@srosovet.ru); 
Квалификационный аттестат в области оценочной деятельности № 
040341-1 от 02.07.2024 г. по направлению «Оценка недвижимости». 
Квалификационный аттестат в области оценочной деятельности № 
041615-2 от 18.07.2024 г. по направлению «Оценка движимого 
имущества». 
Квалификационный аттестат в области оценочной деятельности № 
030522-3 от 08.10.2021 г. по направлению «Оценка бизнеса». 
Документы, подтверждающие специальное образование: 
Диплом о профессиональной переподготовке по программе «Оценка 
стоимости предприятия (бизнеса)», ПП №371100, выдан 18.07.2002 г. 
Межотраслевым институтом повышения квалификации и 
переподготовки кадров Санкт-Петербургского государственного 
инженерно-экономического университета; 
Диплом магистра с отличием по направлению «Экономика», по 
профилю «Экспертиза отчетов об оценке», № 107718 1260217, выдан 
16.02.2022 г. Федеральным государственным бюджетным 
образовательным учреждением высшего образования «Российский 
экономический университет имени Г.В. Плеханова»; 
Свидетельство о повышении квалификации по программе «Оценочная 
деятельность», выдано 20.06.2005 г. Межотраслевым институтом 
повышения квалификации и переподготовки кадров Санкт-
Петербургского государственного инженерно-экономического 
университета; 
Свидетельство о повышении квалификации по программе «Оценочная 
деятельность», выдано 28.02.2008 г. Санкт-Петербургским 
государственным инженерно-экономического университетом; 
Свидетельство о повышении квалификации по программе «Оценочная 
деятельность», выдано 15.10.2012 г. НОУ ВПО «Московский 
финансово-промышленный университет «Синергия»; 
Удостоверение о повышении квалификации № 772400406508 по 
программе «Оценочная деятельность», выдано 04.02.2016 г. НОЧУ ВО 
«Московский финансово-промышленный университет «Синергия; 
Страховой полис № 2300SB-40R4553 от 31.05.2023 г. САО «ВСК» 
сроком с 01.06.2023 г. по 31.05.2026 г. на сумму 300 000 руб. 
Стаж работы в области оценочной деятельности – с 2002 г. 
Оценщик осуществляет оценочную деятельность самостоятельно, 
занимаясь частной практикой, трудовой договор между Оценщиком 
юридическим лицом отсутствует. 
Оценщик при проведении настоящей оценки: 
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- не является учредителем, собственником, акционером, должностным 
лицом или работником юридического лица - заказчика, лицом, 
имеющим имущественный интерес в объекте оценки, либо состоящим 
с указанными лицами в близком родстве или свойстве; 
- в отношении объекта оценки не имеет вещных или обязательственных 
прав вне договора; 
- не является участником (членом) или кредитором юридического лица 
заказчика, такое юридическое лицо не является кредитором или 
страховщиком оценщика; 
- размер оплаты оценщику за проведение оценки объекта оценки не 
зависит от итоговой величины стоимости объекта оценки. 

 
 

6. ИНФОРМАЦИЯ О ПРИВЛЕЧЕННЫХ К ПРОВЕДЕНИЮ ОЦЕНКИ ОРГАНИЗАЦИЯХ И 
СПЕЦИАЛИСТАХ 

Информация о 
привлеченных внешних 
организациях 

данные организации не привлекались 

Информация о 
привлеченных 
квалифицированных 
отраслевых 
специалистах 

данные специалисты не привлекались 

 
 

7. ОПИСАНИЕ ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ 
7.1. Документы, устанавливающие количественные и качественные характеристики объекта 
оценки. 

Для проведения оценки Заказчиком были предоставлены следующие документы, 
устанавливающие количественные и качественные характеристики объекта оценки: 

1. Определение Арбитражного суда Вологодской области от 26.06.2023 г. по делу № А13-
10353/2021. 

2. Исполнительный лист от 26.06.2023 серии ФС № 036343761. 
Указанные выше документы представлены в приложении к настоящему отчету об оценке. 
Профессиональное суждение Оценщика относительно качества использованной при 

проведении оценки информации (п. 10 ФСО III): использованная при проведении оценки информация 
удовлетворяет требованиям достоверности, надежности, существенности и достаточности. 

 
7.2. Описание объекта оценки 

Объект оценки представляет собой право требования задолженности с Дошотова Владимира 
Олеговича (07.11.1981 г.р., ИНН 352516216906, СНИЛС 078-765-568 37, Московская обл., г. 
Красногорск, п. Ильинское-Усово, пр-д. Александра Невского, д. 8, кв. 1) в размере 85 413 675 руб. 

Исходя из предоставленных Заказчиком документов, устанавливающих количественные и 
качественные характеристики объекта оценки (перечень указанных документов представлен раздел 
7.1. настоящего отчета), установлены следующие характеристики объекта оценки: 

Информация о задолженности 
Сумма (балансовая 
стоимость), руб. 

85 413 675 

Основание возникновения 
задолженности 

обязательство, вытекающее из признания сделки недействительной 

Дата возникновения 
задолженности 

2023 г. 

Документы, 
подтверждающие 
задолженность 

Определение Арбитражного суда Вологодской области от 26.06.2023 
г. по делу № А13-10353/2021. 
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Сведения о текущем 
состоянии задолженности 

срок исполнения обязательства по состоянию на дату оценки 
наступил, задолженность является просроченной, задолженность 
установлена в судебном порядке, срок исковой давности не истек  

Права на объект оценки, 
учитываемые при 
определении стоимости 
(оценке) объекта оценки 

право собственности 

Реквизиты юридического 
лица, которому 
принадлежит объект оценки 

Общество с ограниченной ответственностью «Евроинвест» (полное 
наименование), 
ООО «Евроинвест» (сокращенное наименование), 
ИНН/КПП 3525329753/352501001,  
ОГРН 1143525014346, присвоен 22.07.2014 г. 
160012, г. Вологда, ул. Элеваторная, д. 39, оф. 23 

Ограничения (обременения) 
прав на объект оценки, 
учитываемые при оценке 
объекта оценки 

оценка производится без учета ограничений (обременений) прав на 
объект оценки 

Текущее использование актив в конкурсной массе должника 
Наличие дополнительного 
обеспечения долга 

наличие дополнительного обеспечения долга в виде залога или 
поручительства не выявлено 

Иная информация 
существенная для 
определения стоимости 

не выявлена 

Информация о должнике 
ФИО Дошотов Владимир Олегович 

Регистрация 
Московская обл., г. Красногорск, п. Ильинское-Усово, пр-д. 
Александра Невского, д. 8, кв. 1 

Местонахождение нет данных 
ОГРНИП - 
ИНН 352516216906 
ОКПО - 
СНИЛС 078-765-568 37 
Дата рождения 07.11.1981 
Дата регистрации в качестве 
ИП 

- 

Регистрирующий орган - 
Данные о прекращении 
статуса ИП 

- 

Основной вид деятельности - 

Сообщения о банкротствах  

решением Арбитражного суда Московской области от 09.06.2021 
по делу № А41-34872/2021 признан несостоятельным (банкротом), 
определением Арбитражного суда Московской области от 
15.09.2022 г. по делу А41-34872/2021 процедура реализации 
имущества гражданина завершена 

Данные бухгалтерской 
отчетности 

отсутствуют 

Иные сведения о 
финансовом состоянии 

в собственности должника выявлена следующее имущество 
1. 100% доли номинальной стоимость 10 000 руб. в уставном 
капитале ООО «Эйчмет», ИНН 7743283305; 
2. 100% доли номинальной стоимость 10 000 руб. в уставном 
капитале ООО «Евроинвест», ИНН 3525329753; 
3. 100% доли номинальной стоимость 10 000 руб. в уставном 
капитале ООО Проект «Биосфера» ИНН 3525393773 

Относительно физических лиц отсутствуют сведения из открытых источников о финансовом 
состоянии должников, а также о личных данных должников. Это связано с ограничениями 
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установленными ФЗ РФ от 27.07.2006 г. № 152-ФЗ «О персональных данных». В связи с этим при 
анализе дебиторской задолженности приходится руководствоваться косвенными данными, 
характеризующими финансовое состояние должника. При этом следует учитывать то, что сам факт 
просрочки в оплате задолженности сам по себе вероятнее всего свидетельствует о 
неудовлетворительном финансовом состоянии должника. 

Источником информации для описания и анализа рассматриваемого актива являются 
общедоступная информация о должнике. Согласно Федеральному закону от 27.07.2006 № 149-ФЗ «Об 
информации, информационных технологиях и защите информации»: 

- общедоступная информация может использоваться любыми лицами по их усмотрению при 
соблюдении установленных федеральными законами ограничений в отношении распространения 
такой информации (п. 2 ст.7); 

- информация может свободно использоваться любым лицом и передаваться одним лицом 
другому лицу, если федеральными законами не установлены ограничения доступа к информации, либо 
иные требования к порядку ее предоставления или распространения (п.1 ст.5). 

Используемая информация является открытой и общедоступной в соответствии со 
следующими нормативно-правовыми актами: 

- сведения ЕГРИП (https://egrul.nalog.ru/) — п.1 ст.6 Федерального закона от 08.08.2001 № 129-
ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей»; 

- тексты судебных актов (http://kad.arbitr.ru/) — ст.15 Федерального закона от 22.12.2008 № 262-
ФЗ «Об обеспечении доступа к информации о деятельности судов в Российской Федерации»; 

- сведения из ЕФРСДЮЛ (https://fedresurs.ru) — ст. 7.1 Федерального закона от 08.08.2001 № 
129-ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей». 

- сведения из ЕФРСБ (http://bankrot.fedresurs.ru) – ст. 28 Федерального закон от 26.10.2002 № 
127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)»; 

- сведения из ЕГРН (https://rosreestr.ru) – ст. 7 Федерального закона от 13.07.2015 № 218-ФЗ «О 
государственной регистрации недвижимости». 

- сведения из банка данных исполнительных производств ФССП (https://fssp.gov.ru/iss/ip) – ст. 
6.1 Федерального закона от 02.10.2007 №229-ФЗ «Об исполнительном производстве», раздел VII 
Порядка создания и ведения банка данных в исполнительном производстве Федеральной службы 
судебных приставов утвержденного Приказом ФССП России от 12.05.2012 № 248 «Об утверждении 
Порядка создания и ведения банка данных в исполнительном производстве Федеральной службы 
судебных приставов» 

При этом, исходя из п. 5 ст. 10 ГК РФ Оценщик исходил из того, что вся указанная выше 
информация, полученная из открытых источников, является достоверной, кроме случаев, когда в 
распоряжении Оценщика есть неопровержимые данные, свидетельствующие об обратном. 
 
 

8. АНАЛИЗ РЫНКА ОБЪЕКТА ОЦЕНКИ 
Макроэкономические показатели экономического развития Российской Федерации1 

показатель 2023 янв.-июн. 2023 янв.-июн. 2024 июн. 2023 июн. 2024 
Темп роста ВВП, в % 3,6 0,6 5,0 4,4 4,5 
Рост потребительских цен, % 7,4 2,8 3,9 0,4 0,6 
Рост цен производителей, % 19,2 9,0 5,4 3,7 1,6 
Рост денежной базы, %  12,6 9,4 -2,0 2,6 0,0 
Индекс реального курса рубля к доллару 
США, % -25,2 -21,4 4,3 -5,0 3,7 

Индекс реального эффективного курса рубля 
к иностранным валютам, % -24,7 -20,3 8,2 -3,0 5,0 

 

показатель 
янв.-май. 2024 в % 

к янв.-май. 2023 
май. 2024 в % к 

май. 2023 
май. 2024 в % 
к апр. 2023 

Индекс выпуска товаров и услуг по базовым видам 
экономической деятельности 

н/д 
н/д н/д 

Индекс промышленного производства 105,2 105,3 101,0 
 

 
1 по данным www.eeg.ru 
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Основные показатели федерального 
бюджета, млрд руб. 

2023 
закон о 

бюджете 2024 
янв.-июн. 

2024 
июн. 2024 

Доходы 29 123 35 065 17093 2804 
  в т.ч. нефтегазовые доходы 8 822 11 504 5698 747 
Расходы 32 364 36 661 18022 2750 
Профицит (+)/ дефицит (-) -3 241 -1 596 -929 54 
Ненефтегазовый профицит (+)/дефицит (-)  -12 063 -13 100 -6627 -693 

Макроэкономические показатели экономического развития Вологодской области2 
Вологодская область - субъект Российской Федерации, входящий в состав Северо-Западного 

федерального округа.  
Вологодская область расположена на севере Европейской части России в поясе умеренно-

континентального климата в 500 км от Москвы. Область граничит на севере с Архангельской, на 
востоке - с Кировской, на юге - с Костромской и Ярославской, на юго-западе - с Тверской и 
Новгородской, на западе - с Ленинградской областями, на северо-западе с Республикой Карелия. 
Областной центр – город Вологда.  

Вологодская область имеет наибольшая протяженность с севера на юг - 385 км, с запада на 
восток - 650 км., площадь региона составляет 141 630 км2.  

Численность населения Вологодской области составляет 1 176 689 человек.  
На территории Вологодской области располагаются 372 муниципальных образования из них: 

26 муниципальных районов, 2 городских округа, 344 поселения (23 городских поселения и 321 
сельское поселение).  

Близость крупных промышленных центров, транспортных магистралей, соединяющих 
Центральную Россию с Уралом и Сибирью, позволяют развивать эффективные деловые связи с 
другими регионами и зарубежьем.  

Доминирующие отрасли промышленности: черная металлургия, химическая промышленность 
(г. Череповец), машиностроение, металлообработка, лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-
бумажная (г. Вологда, г. Сокол). Ведущая отрасль сельского хозяйства - молочное животноводство, на 
которое приходится 70% всей продукции сельского хозяйства. 

Параметр 2022 г. в % к 2021 г. 
Справочно: 2021 г. в % к 

2020 г. 
Валовой региональный продукт, млн. руб. 1024197,0 95,2 102,9 

 

Параметр 
май 24 г. в % к 

маю 23 г. 
янв.-май 2024 г. в % 

к янв.-май 2023 г. 
янв.-май 2023 г. в % 

к янв.-маю 2022 г. 
Индекс выпуска товаров и услуг по базовым 
видам экономической деятельности 

101,7 104,3 101,6 

 

Параметр I кв. 2024 г. в % к I кв. 2023 г. 
I кв. 2023 г. в % к I

кв. 2022 г. 
Инвестиции в основной капитал, млн руб. 31871,6 103,5 78,8 

 

Параметр июн. 2024 г. 
в % к июн. 2023 г. в % к 

июн. 2023 г. маю 2024 г. июн. 2022 г.маю 2023 г. 
Индекс промышленного производства х 94,9 101,8 116,9 97,2 
Продукция сельского хозяйства, млн руб. 3572,2 99,4 98,7 102,6 107,3 
Грузооборот автомобильного транспорт, тыс. 
т/км. 

71140,2 81,6 76,0 104,7 94,8 

Оборот розничной торговли, млн руб. 25486,1 102,3 104,8 107,9 101,2 
Объем платных услуг населению, млн руб. 7573,8 99,4 99,6 99,1 91,8 
Индекс потребительских цен х 108,5 108,0 103,6 100,2 
Индекс цен производителей промышленных 
товаров (услуг) 

х 111,7 115,9 94,9 102,6 

Численность официально зарегистрированных 
безработных на конец периода, тыс. чел. 

4,2 76,7 х 86,5 102,7 

 

Параметр 
май 

2024 г. 

в % к 
в % к янв.-
маю 2023 г. 

май 2023 г. в % к 
янв.-май 

2023 г. в % 
маю 

2023 г. 
апр. 

2024 г. 
маю 

2022 г. 
апр. 

2023 г. 

 
2 по данным https://vologda-oblast.ru и https://35.rosstat.gov.ru/ 
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к янв.-маю 
2022 г. 

Среднемесячная начисленная 
заработная плата одного работника, 
номинальная, руб. 

71978 116,9 108,9 118,6 114,4 108,8 107,9 

реальная, руб. х 108,1 108,5 109,9 111,6 108,7 101,6 
 
Факторы влияния общей политической и социально-экономической обстановки на рынок. 

Исходя из приведенных выше данных основным фактором влияния общей политической и 
социально-экономической обстановки в стране и регион расположения объекта оценки являются 
кризисные явления в экономике вследствие влияния внешних факторов и структурных проблем в 
экономике.  
 
Анализ рынка объекта оценки3. 

Правовые основы функционирования рынка  
Согласно ст. 382 Гражданского кодекса РФ, право (требование), принадлежащее кредитору на 

основании обязательства, может быть передано им другому лицу по сделке (уступка требования). 
Продажа долгов, неразрывно связанных с личностью кредитора, в частности требований об 

алиментах и о возмещении вреда, причиненного жизни или здоровью, не допускается. 
Правила о переходе прав кредитора к другому лицу не применяются к регрессным 

требованиям. 
Договор цессии является консенсуальным и считается заключенным в момент, когда стороны 

достигли соглашения по всем существенным условиям договора в требуемой для этого форме. 
В законодательстве прямо не предусмотрены нормы о возмездности договора уступки права 

требования (цессии). Поэтому при заключении договора цессии между физическими лицами договор 
может быть как возмездным, так и безвозмездным (безвозмездный договор цессии может 
квалифицироваться как договор дарения). 

Для юридических лиц и индивидуальных предпринимателей договор цессии всегда является 
возмездным, поскольку безвозмездные сделки между субъектами предпринимательской деятельности 
недопустимы. 

Согласие должника о заключении договора уступки права не требуется (если только такое 
согласие не предусмотрено основным договором, из которого возникло обязательство). 

Уступка требования, основанного на сделке, совершенной в простой письменной или 
нотариальной форме, должна быть совершена в соответствующей письменной форме. 

Уступка требования по сделке, требующей государственной регистрации, должна быть 
зарегистрирована в порядке, установленном для регистрации этой сделки, если иное не установлено 
законом. 

Уступка требования по ордерной ценной бумаге совершается путем индоссамента на этой 
ценной бумаге (пункт 3 статьи 146). 

Должник вправе не исполнять обязательство новому кредитору. Согласно ст. 385 Гражданского 
кодекса РФ должник вправе не исполнять обязательство новому кредитору до представления ему 
доказательств перехода требования к этому лицу. 

Если должник не был письменно уведомлен о состоявшемся переходе прав кредитора к 
другому лицу, новый кредитор несет риск вызванных этим для него неблагоприятных последствий. В 
этом случае исполнение обязательства первоначальному кредитору признается исполнением 
надлежащему кредитору. 

Объёмы рынка 
В конце 2023 года на онлайн-площадках было выкуплено 97% досудебной банковской цессии — это 
максимальный показатель со второго квартала 2022 года. Рост связан с восстановлением баланса 
спроса и предложения на рынке после его торможения в 2022 году. Сыграл роль и традиционный 
сезонный фактор: кредиторы стремились расчистить балансы и избавиться от просрочки. В 2024 году 
коллекторы ожидают увеличения предложения на 10–15%. 
По итогам четвертого квартала 2023 года доля состоявшихся на онлайн-площадках торгов в сегменте 
досудебной банковской цессии (когда просроченная задолженность выкупается у кредитора) составила 

 
3 на основе данных https://www.kommersant.ru/doc/6612421, https://www.kommersant.ru/doc/6492953, 
https://www.kommersant.ru/doc/6523574, https://www.kommersant.ru/doc/6252756 
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97% — 10,3 млрд из 10,6 млрд руб. Такие данные приводятся в отчете онлайн-аукциона по продаже 
просроченной задолженности Debex, с которым ознакомился “Ъ”. В течение первых трех кварталов 
прошлого года показатель колебался в диапазоне 50–94%. Выше он был только по втором квартале 
2022 года — 98%. Стоимость банковской досудебной цессии по итогам последнего квартала 2023 года 
продемонстрировала небольшое снижение после трех кварталов роста и составила 13,35%. 

 
На долю онлайн-площадок приходится более 80% рынка цессии. Всего за 2023 год к продаже на 
онлайн-аукционах по цессионной схеме банки предложили 35,46 млрд руб. долгов на досудебном 
этапе взыскания. Это на 14% меньше, чего в 2022 году (40,4 млрд руб.). Судебных портфелей 
банковской просрочки было предложено более 107,37 млрд руб. (снижение на 3,4% год к году), 
смешанных портфелей — 24,98 млрд руб. (рост на 20%). 
«Вывод о снижении сделан без учета существенной части рынка, которая проходит без процедуры 
торгов. Например, ряд банков имеют аффилированные коллекторские агентства, которым 
задолженность передается напрямую. Объемы таких портфелей у крупных универсальных и 
розничных банков могут измеряться миллиардами»,— уточняет старший директор по банковским 
рейтингам агентства «Эксперт РА» Иван Уклеин.  
По данным руководителя Клуба покупателей и продавцов НАПКА Павла Михмеля, общий объем 
банковской задолженности, выставленной на продажу, по итогам 2023 года составляет около 
260 млрд руб. 
Высокие продажи долга в 2023 году — это результат отложенного спроса, поясняет тренд гендиректор 
Debex Марат Брук. «Начиная со второго квартала 2022 года рынок фактически замер. Первые продажи 
пошли только к декабрю. Поэтому в 2023 году покупатели добирали объемы и за предыдущий год. 
Коллекторские агентства благодаря цифровизации взыскания стали эффективнее работать. Кроме того, 
многие продавцы идут навстречу, быстрее и качественнее передавая сопутствующие документы и этим 
быстрее финализируют сделки», — говорит он. 
Процент закрытых сделок в банковском сегменте цессии выше 90% «соответствует норме здорового 
рынка», речь идет о восстановлении баланса спроса и предложения по сравнению с итогами 2022 года, 
согласен гендиректор сервиса по возврату просроченной задолженности ID Collect Александр 
Васильев. 
В то же время объемы цессий проблемных активов имеют традиционный сезонный всплеск в 
четвертом квартале, когда топ-менеджмент крупных банков выполняет «расчистку баланса» для 
выполнения KPI, уточняет Иван Уклеин. Покупатели стараются закрыть как можно больше сделок в 
ноябре—декабре, чтобы в начале года уже начать работать с новыми портфелями. В 2023 году пик 
продаж банковских портфелей пришелся на ноябрь, в декабре был выставлен совсем небольшой объем, 
но ажиотаж предыдущего месяца «обеспечил высокую рыночную активность по четвертому кварталу 
в целом», подтверждает Александр Васильев. 
В 2024 году в НАПКА ожидают небольшого роста объема предложения. В течение года объем 
предложения в банковском секторе цессии будет расти. 

По прогнозам ID Collect, на рынок будет выставлено большое количество портфелей, 
сформированных выдачами в период пандемии и «февральских событий 2022 года, когда на просрочку 
уходили даже платежеспособные заемщики, попавшие в сложную ситуацию из-за форс-мажорных 
обстоятельств». По мнению Александра Васильева, по итогам 2024 года в денежном выражении может 
быть выставлено портфелей на 10–15% больше, чем в 2023 году. 

Структура рынка 
На рынке долгов непубличных компаний сделки заключаются следующими способами: 
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1. с помощью электронных площадок по торговле долгами - только в Едином Федеральном 
Реестре Сведений о Банкротстве зарегистрировано 68 площадок; 

2. с помощью специализированных посредников; 
3. посредством прямых переговоров с кредиторами. 
Перечень услуг электронных площадок по торговле долгами достаточно широк. 

Услуги электронных площадок по торговле долгами 
для цедентов / продавцов  для цессионариев / инвесторов 

юридический анализ по всем вопросам переуступки 
финансовый анализ долгового обязательства на момент предоставления сведений 

экспертная оценка реальной стоимости долга 
заключение специалистов о сроках реализации права 
требования  

поиск и подбор лотов (долговых обязательств) по 
заданным критериям 

возможность реализации долгового обязательства по 
закрытым базам  

проведение переговоров с цедентом (продающим 
право требования) на предмет снижения стоимости 

сбор и подготовка документов для сделки по переуступке права требования 
сопровождение сделки по переходу прав требования от цедента к цессионарию 

 замена стороны взыскания; 
 консультация по работе с должником / дебитором в 

части реализации права 
 
 

Размер комиссии электронной торговой площадки по разным данным составляет 2 - 5% от цены 
сделки. Дополнительно взимается фиксированная плата за регистрацию и размещение предложения о 
продаже или покупке. 

Помимо этого, электронные торговые площадки выкупают представляющие для них интерес 
долги на себя. 

В принципе, все те же услуги и действия осуществляют и специализированные брокеры, 
которые работают, как с несколькими торговыми площадками одновременно, так и напрямую с 
продавцами и покупателями напрямую, а также в своих интересах и за свой счёт. 

Однако, кроме прямой покупки долга, с оплатой после заключения договора или перехода прав 
требования, брокерами практикуется покупка долгов по различным вариантам оплаты в зависимости 
от обоюдного интереса сторон: 

- покупка по схеме разделения доходов - покупка долга с минимальными первоначальными 
инвестициями и последующим разделением доходов с продавцом; 

- покупка в рассрочку - оплата долгов производится равными платежами до конца года либо 
единовременно по итогам оговоренного срока; 

- покупка с возвратом разницы - покупка осуществляется по максимальной цене, 
ориентированной на максимальное ожидаемое качество долга, однако, при снижении качества долга 
разница между фактом и планом компенсируется продавцом. 

Участники рынка 
Продавцов долгов непубличных компаний можно разделить на три крупные категории, 

различающиеся рыночной мотивацией. 
Категории продавцов Комментарии 

Арбитражные управляющие 

Продают, как правило, безнадёжные долги предприятий после 
самостоятельного осуществления всех возможных процедур 

взыскания. 
В силу этого, продажа очень маловероятна, и представляет собой 

скорее обязательную процедуру перед списанием долга. 

Предприятия - кредиторы 
Продают долги своих дебиторов с разными целями - от 

необходимости пополнения оборотных средств до нежелания 
самостоятельно заниматься взысканием. 

Банки 

Продают кредитные долги компаний разного качества с целью 
разгрузки балансов. 

При этом, долги могут быть в разной степени обеспечены залогами 
различного имущества, что повышает их привлекательность и цену. 

 
 

В то же самое время, по данным Finbox.Ru, покупка долгов не публичных компаний - способ 
заработка для некоторых компаний, для других - возможность реализовать свои имущественные права 
при банкротстве или ликвидации, а также способ пополнить оборотные средства, уступив часть 
прибыли покупателю долга. 
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Основные цели покупки долгов: 
- для дальнейшей перепродажи с прибылью через публичные торги; 
- взыскание задолженности с прибылью в порядке судопроизводства; 
- взыскание штрафов, пеней и неустоек с должника; 
- погашение своих обязательств купленным долгом кредитора или посредством взаимозачета 

требований с другим контрагентом, являющимся должником кредитора. 
Каждый из данных способов имеет свои особенности. Объединяет их одно - достаточно 

длительная реализация, и, зачастую, не всегда выгодная. 
В силу этого, покупателей долгов непубличных компаний можно разделить на четыре 

категории, различающиеся рыночной мотивацией. 
Типы покупателей Комментарии 

Коллекторские 
агентства 

Специализированные компании, покупающие просроченные и не 
просроченные банковские и небанковские долги разных размеров на всех 

стадиях их существования с целью досудебного, внесудебного и судебного их 
взыскания. 

Обладают доступом к целевым инвестиционным ресурсам для такого рода 
операций. 

Могут действовать как в свою пользу, так и по поручению инвесторов. 
Уже существуют коллекторские агентства, для которых взыскание 

корпоративной просроченной задолженности - основной бизнес – это Центр 
развития коллекторства, «Центр ЮСБ», Независимое долговое агентство, 

АКМ 

Юридические и 
адвокатские компании 

Занимаются, в основном, крупными (по сумме задолженности) 
корпоративными долгами. 

Основным направлением работы с задолженностью является ее взыскание в 
судебном порядке по заказу конкретного инвестора и в его пользу за 

вознаграждение. 
Размеры вознаграждения компаний непрозрачны и имеют широкий разброс, 

что связано, в первую очередь, с «индивидуальным» подходом к каждой 
задолженности, при котором большое внимание уделяется юридической 

проработке иска. 

Предприятия - дебиторы 
Покупают долги своих кредиторов целью проведения зачёта встречных 

требований или взаимозачётов с третьими лицами. 

Предприятия - кредиторы 
Покупают долги предприятий, находящихся в стадии пред банкротства или 

банкротства, для получения весомого места или контроля в совете кредиторов 
В соответствии с рекомендациями коллекторской компании АКМ, покупателями долгов 

могут выступить: 
Типы покупателей Комментарии 

Коллекторы 
Зарабатывают на разнице между стоимостью покупки и реально взысканной с 

должника суммой 
Фонды проблемных 

активов 
На российском рынке их считанные единицы, а те, что работают, 

весьма разборчивы 

Должники кредитора 
Их интерес к выкупу с дисконтом обязательств своего кредитора очевиден - 

последующий взаимозачет. Другими словами, покупатель экономит на 
погашении своей задолженности. 

 
 

Сегментация рынка 
Исходя из содержания ст. 266 НК РФ в зависимости от качества дебиторской задолженности, 

можно выделить следующие ее категории: 
1. Нормальная задолженность - задолженность с признаками высокой вероятности ее 

взыскания при условии выполнения кредитором надлежащей претензионной работы, 
(соответствующей типичным правилам, сложившимся на рынке при работе с аналогичной 
задолженностью). 

2. Проблемная задолженность – задолженность, вероятность взыскания которой незначительна. 
В проблемной задолженности можно выделит следующие категории: 
а. Сомнительная задолженность - сомнительным долгом признается любая задолженность, 

возникшая в связи с реализацией товаров, выполнением работ, оказанием услуг в случае, если эта 
задолженность: 

- не погашена в сроки, установленные договором,  
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- не обеспечена залогом, поручительством, банковской гарантией. 
б. Безнадежная задолженность - безнадежными долгами (долгами, нереальными к взысканию) 

признаются те долги, по которым: 
- истек установленный срок исковой давности,  
- в соответствии с гражданским законодательством обязательство прекращено вследствие 

невозможности его исполнения, на основании акта государственного органа или ликвидации 
организации 

- невозможность взыскания, которых подтверждена постановлением судебного пристава-
исполнителя об окончании исполнительного производства, вынесенным в порядке, установленном 
Федеральным законом от 2 октября 2007 года № 229-ФЗ «Об исполнительном производстве», в случае 
возврата взыскателю исполнительного документа по следующим основаниям:  

невозможно установить место нахождения должника, его имущества либо получить сведения 
о наличии принадлежащих ему денежных средств и иных ценностей, находящихся на счетах, во 
вкладах или на хранении в банках или иных кредитных организациях (п. 3 ч. 1 ст. 46 ФЗ РФ от 
02.10.2007 N 229-ФЗ «Об исполнительном производстве»); 

у должника отсутствует имущество, на которое может быть обращено взыскание, и все 
принятые судебным приставом-исполнителем допустимые законом меры по отысканию его имущества 
оказались безрезультатными организациях (п. 4 ч. 1 ст. 46 ФЗ РФ от 02.10.2007 N 229-ФЗ «Об 
исполнительном производстве»). 

Специалистами Консалтинговой Группы Прайм Эдвайс была предложена следующая логичная 
сегментация рынка долгов непубличных компаний. 

Сегмент Комментарии 

«Мусорные» долги, 
практически не реальные 
ко взысканию, хотя и 
существующие юридически 

Долги компаний - банкротов. 
Реализуются арбитражными управляющими на публичных торгах. Арбитражные 
управляющие продают те долги, взыскание которых не увенчалось успехом. При 

этом, предложение дебиторской задолженности к продаже на торгах является 
своего рода заменой списанию этих безнадежных долгов, поскольку доля 

несостоявшихся торгов по причине отсутствия интереса у покупателей находится 
в интервале от 83% до 94%, интересантов на них мало, и сделки с ними крайне 

редки. Вероятность продажи - не более 10%. 

Реальные ко взысканию 
необеспеченные долги 

Как правило, не банковские долги. 
Вероятность продажи оценить очень сложно. 

Основные критерии - платежеспособность должника, правильность и полнота 
оформления документов. 

Возможны покупатели со специальной (но рыночной) мотивацией, например, в 
виде стремления к зачёту взаимных требований. 

Реальные ко взысканию 
обеспеченные долги. 
Продажа имущества, 
являющегося обеспечением 
долга, через продажу самого 
долга 

Как правило, банковские долги. 
Вероятность продажи зависит от платежеспособности должника (который может 
быть неплатежеспособным), полноты и правильности оформления документов, а 

также адекватности оценки и ликвидности обеспечения. 

 
 

Цены и дисконты 
В третьем квартале 2023 года кредиторы заметно увеличили предложение просроченной 
задолженности. Это произошло не только на фоне уверенного роста цен, но и повышения 
эффективности во взыскании долгов. Однако участники рынка считают, что цены приблизились к 
своему потолку и дальше их роста ждать не стоит. При этом ограничивать рост рынка будет и рост 
стоимости фондирования для коллекторов, и рост возраста предлагаемых к взысканию портфелей. 
В третьем квартале 2023 года резко вырос объем предложения просроченной задолженности со 
стороны банков и МФО. По данным онлайн-аукциона Debex, суммарный объем предложения долгов 
по цессионной схеме составил 48,6 млрд руб. Это на 35% больше, чем во втором квартале, и на 27% 
больше, чем годом ранее. Судя по всему, кредиторов привлекали сформировавшиеся на рынке высокие 
цены. По данным Debex, в третьем квартале средние цены по банковской просрочке достигли 11,3% 
от номинала, по долгам МФО — 14,4%. Кварталом ранее средние цены составляли 9,9% и 14,8% 
соответственно, а годом ранее — всего 7,9% и 9,9%. 
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Причем рост цен на банковскую просрочку происходит даже на фоне того, что кредиторы сокращают 
продажу наиболее «молодой» и дорогой просрочки. По данным руководителя ЭТП «Рынок долгов» 
Дениса Белкина, в структуре продаваемой банковской задолженности с четвертого квартала 2022 года 
по отношению к третьему кварталу 2023 года просрочка до 180 дней сократилась в пять раз. 
На рост цен на долги повлияли несколько факторов, отмечают участники рынка. «Во-первых, 
отложенный спрос: во второй половине прошлого года долгов на продажу было мало. Во-вторых, 
коллекторы снизили себестоимость просуживания каждого кейса за счет цифровизации взыскания»,— 
отмечает гендиректор Debex Марат Брук. По его словам, с середины прошлого года на рынке появилась 
масса микросервисов, которые упрощают и ускоряют процесс взыскания. О повышении 
эффективности взыскания говорят и банкиры. Руководитель департамента финансового 
урегулирования ВТБ Евгений Новиков отмечает снижение стоимости взыскания «за счет применения 
инновационных технологий: электронное взаимодействие с госорганами, роботизация процесса, 
применение моделей ML, AI, речевых технологий». Соответственно, коллекторы готовы выкупать 
более проблемные портфели, которые раньше были бы убыточными, сходятся во мнении собеседники 
“Ъ”. 
Вместе с тем цены уже приблизились к предельным значениям, отмечают участники рынка. 
«Им просто некуда расти»,— считает господин Брук. Кроме того, новая ключевая ставка делает 
заемные деньги для взыскателей более дорогими, что в перспективе должно ограничить рост цен. 
Коллекторы просто не смогут выкупать долги также дорого, как сейчас, допускает он. «Окупаемость 
для коллекторских агентств при текущих ценах может достигать трех лет, что довольно много. 
Поэтому можно ожидать, что цены действительно достигли своего потолка и будут если не снижаться, 
то находиться примерно на том же уровне»,— согласен гендиректор финансовой онлайн-платформы 
Webbankir Андрей Пономарев. «В среднесрочной перспективе на рынок будет давить рост стоимости 
фондирования, в долгосрочной — рост банкротств»,— добавляет другой собеседник “Ъ” на рынке 
взыскания. 
В НАПКА уверены, что рынок цессии в этом году зафиксирует рост. Он произойдет за счет того, что 
будет происходить «вызревание» долгов, которые попали в просроченную задолженность в период 
восстановления рынка кредитования в 2021–2022 годах. «Кроме того, на портфель просроченной 
задолженности нужно создавать резервы. Поэтому кредиторы выставляют просроченные долги на 
продажу»,— уверены в отраслевой ассоциации. 
Традиционное снижение в первом квартале объема проданных просроченных долгов оказалось в 2024 
году более заметным, чем годом ранее. Кроме того, банки снизили предложение судебных портфелей 
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для взыскания по цессионной схеме. Просуженные долги показали и минимальную с 2021 года цену 
— 6,5% от номинала. Кредиторам выгоднее продавать «молодую» и перспективную к взысканию 
просрочку, за которую коллекторы готовы платить больше. При этом в течение года участники рынка 
ждут роста объемов предложения просуженных долгов, но не ожидают подъема цен на них. 
По итогам первого квартала 2024 года на онлайн-площадках банки предложили для реализации по 
цессионной схеме просроченные долги на 24,95 млрд руб., следует из данных онлайн-аукциона Debex. 
Это в 2,5 раза меньше, чем в четвертом квартале прошлого года. В начале года происходит сезонное 
сокращение, однако в текущем году оно оказалось сопоставимым со снижением кризисного 2022 года. 
Тогда в первом квартале объем предложения снизился по отношению к четвертому кварталу 
предыдущего года в 2,7 раза. В 2023 году снижение за аналогичный период составило всего в 1,7 раза. 

 
Одновременно заметно сократилось предложение просуженной задолженности. По данным Debex, по 
итогам прошедшего квартала было предложено к реализации 26,43 млрд руб. таких долгов, что в 1,6 
раза меньше, чем в предыдущем квартале. Одновременно сократилась доля долгов этой категории в 
общем объеме предложения — до 75%. В предыдущие два квартала этот показатель превышал 90%. 
Превышал он отметку в 90% и в первом квартале 2022 года, самом турбулентном периоде для 
российской экономики в последние три года. 
Одновременно снизилась и цена просуженной просрочки, следует из данных Debex. 
По итогам квартала она составила 6,52%, минимальное значение с 2021 года. «Рынок цессий помимо 
ярко выраженной сезонности (расчистка балансов под конец года с просадкой в начале следующего) 
имеет высокую зависимость от ключевой ставки. Поскольку коллекторский бизнес подразумевает 
долгосрочную работу с денежными потоками, цена сделок во многом определяется нормой 
дисконтирования, которая, в свою очередь, является производной от конъюнктуры процентных ставок 
в экономике»,— поясняет старший директор по банковским рейтингам агентства «Эксперт РА» Иван 
Уклеин. После нескольких повышений ключевой ставки во втором полугодии 2023 года (в целом с 
7,5% до 16%) «средние цены уступок прав требования вернулись на уровни 2022 года», отмечает 
эксперт. 
Для кредиторов продавать долги на раннем сроке без решения суда гораздо более выгодно, так как 
покупатели готовы предлагать за качественные портфели хорошую цену, признают в НАПКА. По 
данным Debex, цены на досудебные портфели в последние 12 месяцев остаются довольно высокими 
— 13,3–15,7%. От ухода в досудебную работу выигрывают и покупатели, и сами должники, уверены в 
отраслевой ассоциации, — коллекторские агентства предлагают различные меры по реструктуризации, 
что дает должникам возможность погасить долг в «комфортном» режиме. 
Врио гендиректора АБК Евгения Уткина считает этот тренд краткосрочным. «Отдельные банки могут 
менять объемы продаж в разные кварталы, что также влияет на общую динамику»,— указывает она. 
Многие банки смогли продать достаточно старые долги по приемлемой цене, также отмечает 
гендиректор Debex Марат Брук. В текущем году он ожидает роста предложения просуженной 
просрочки на рынке на 10–15% от уровня 2023 года. Однако не ожидает роста цен. Такая ситуация в 
целом устроит и продавцов, и покупателей, уверен господин Брук, учитывая, что в просуженных 
портфелях высока доля банкротов. 
По итогам 2023 года объем рынка цессии микрофинансовых долгов и их цена оказались 
максимальными за пять лет. С одной стороны, произошло восстановление рынка после провала 2022 
года, с другой — на фоне трансформации микрофинансовой отрасли компании активнее избавляются 
от «молодой» просрочки, что привлекает инвесторов. 
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В ID Collect в рамках «Клуба покупателей и продавцов» НАПКА сообщили, что объем рынка цессии 
(уступка прав требования) МФО составил 71,6 млрд руб. Это максимальное значение с 2019 года. 
Максимальной за пять лет оказалась и цена — 16,55% от суммы долга в среднем за год. 
По данным СРО МиР, доля закрытых сделок составила 94%, что свидетельствует о росте интереса 
инвесторов к рынку. Объем инвестиций за 2023 год составил 11,8 млрд руб., следует из материалов 
«Клуба покупателей и продавцов» НАПКА. 
Средневзвешенная цена цессии МФО на уровне 16,5% по итогам 2023 года — это нормальный уровень, 
отражающий высокую покупательскую конкуренцию, полагают эксперты. 
Сейчас рынок цессии в данном сегменте высококонкурентен, поясняет гендиректор сервиса по 
возврату просроченной задолженности ID Collect Александр Васильев. 
Однако в 2024 году предпосылок для заметного роста стоимости портфелей МФО на рынке цессии нет, 
полагает господин Васильев: «На фоне сохраняющейся высокой конкуренции среди покупателей 
средневзвешенная цена цессии МФО может незначительно вырасти в пределах 2 п. п. к значениям 2023 
года и составить около 18,5%». 
«В отличие от банковской цессии, где практически все долги продаются через торговые площадки или 
через открытый тендер, долги перед МФО реализуются лишь частично через тендер и оставшаяся часть 
— в ходе индивидуальных договоров, что, в свою очередь, косвенно влияет и на общее 
ценообразование,— добавляют в НАПКА.— Однако вне зависимости от способа продажи и сегмента 
на цену влияет несколько факторов: срок, сумма и, что важно, качество и полнота досье, а также спрос 
со стороны покупателей». Высокую цену, уточнили в НАПКА, покупатели готовы давать лишь за 
«молодые» портфели. 

По результатам проведённого специалистами Консалтинговой Группы Прайм Эдвайс 
исследования интервалы дисконтов, фактически наблюдающихся на рынке при продаже долгов 
непубличных компаний разных сегментов, можно оценить следующим образом. 

Сегмент Вероятный интервал дисконтов 
«Мусорные» долги, практически не реальные ко 
взысканию, хотя и существующие юридически 

100% - 90% ближе к 100% 

Реальные ко взысканию не обеспеченные долги 90% - 50% 
Реальные ко взысканию обеспеченные долги 50% - 0% 

Продажа имущества, являющегося обеспечением 
долга, через цессию долга 

Дисконт, как правило, отсутствует. 
Напротив, может присутствовать премия, 

обусловленная превышением рыночной стоимости 
имущества над номиналом долга 

Факторы, определяющие ликвидность долга 
По опыту деятельности коллекторского агентства АКМ продавцу необходимо иметь в виду 

следующие факторы, повышающие вероятность продажи (ликвидность) долгов: 
Фактор Комментарии 

Принципиальная возможность 
продажи долга 

Продаже прав требования могут препятствовать специальные оговорки в 
контрактах, заключенных с должниками. Например, «Права требования по 

настоящему договору не могут быть уступлены одной стороной без 
письменного согласия другой стороны настоящего контракта». 

Договоры цессии, заключенные вопреки подобному запрету, юридической 
силы иметь не будут. 

Нельзя уступить право требования по обязательствам, которые возникли из 
публичных, а не из гражданских правоотношений. Например, невозможно 

продать долг налоговой инспекции перед компанией, вызванный 
переплатой того или иного налога, или задолженность, возникшую из-за 

задержки выплат средств из бюджета любого уровня - субсидий, оплаты по 
госзаказу, инвестиций 

Полнота комплекта документов, 
подтверждающих существование 
и размер долга 

Один из самых важных факторов, позволяющий продать долг за 
максимальные деньги. 

Как правило, покупатели готовы принять на себя риски банкротства 
должника, но не риски проигрыша дела в арбитражном суде. Если ситуация 
с документами неопределенна, шансы получить хорошую цену стремятся к 

нулю. 
При этом, комплект документов, подтверждающих существование долга, 

будет различаться в зависимости от типа сделки, по которой возникла 
задолженность. 

Наличие достоверной Необходимо предоставить потенциальному покупателю самую актуальную 
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Фактор Комментарии 
информации о должнике контактную информацию о должнике - адрес офиса, контактные лица, 

телефоны и т.д. 
Мало кто захочет покупать долги компании, с представителями которой 

сложно провести даже обычные переговоры. Покупателей, как правило, не 
интересуют «неуловимые» должники, за исключением тех случаев, когда 

есть достоверная информация об их интересных для продажи активах (что 
представляет собой актив, где находиться, реальное состояние и т.д.). 

Должники, не исполняющие вступившее в законную силу решение суда, 
также настораживают покупателей, еще более - компании банкроты. 

Реальность стоимости долга 

Стоит ориентироваться в первую очередь на основную часть - «тело» - 
долга. 

Величина штрафов, пеней и неустоек имеет для покупателя вторичное 
значение. 

С большей вероятностью продавец сумеет продать сам долг плюс 
начисленные на него проценты за пользование чужими 

денежными средствами. При этом процент равен ставке рефинансирования 
ЦБ РФ. Риск уменьшения судом этой суммы 

минимален. 

Факторы, повышающие 
стоимость долга 

Такими факторами являются: 
признание долга должником хотя бы на уровне акта сверки; 

прежний положительный опыт взыскания задолженности с должника; 
длительное сотрудничество с должником; 

существование других кредиторов 
Необходимо документальное подтверждение указанных факторов, что 

повышает вероятность взыскания. 

Прочие факторы 

В некоторых случаях покупателю гораздо интереснее купить долг 
одновременно у нескольких кредиторов. Это позволит, к примеру, 
контролировать ход процедуры банкротства. Большое количество 

кредиторов, каждый из которых «тянет одеяло на себя» может негативно 
сказаться на последующей процедуре взыскания и, соответственно, на цене. 

Поэтому если информация о других кредиторах вашего должника, стоит 
поинтересоваться возможностью формирования их пула, и опять же 

сообщить об этом будущему покупателю долга. 
 
 

Общие выводы 
Рынок продажи долгов непубличных компаний значительно сегментирован. Начальной 

процедурой при определении стоимости долга должна быть работа по установлению сегмента рынка 
для оцениваемой задолженности. Далеко не всегда эта работа является легким делом, поскольку может 
потребоваться значительное время на анализ множества факторов - от надлежащего оформления долга 
до понимания реальной платежеспособности должника. 

Если анализ покажет принадлежность оцениваемой задолженности к сегменту «мусорных» 
долгов, то вероятность ее продажи составляет всего около 10%. Дисконты на этом рынке в среднем 
превышают 90% и реальность самой сделки часто можно рассматривать только в контексте продажи 
портфеля «плохих» долгов квалифицированному покупателю за символическую плату. 

Наиболее сложным с точки зрения оценки представляется определение стоимости 
необеспеченного долга. В этом случае продавцы склонны выставлять достаточно высокую стартовую 
цену продаваемых долгов - в среднем примерно в половину от суммы номинала. Однако, для 
совершения сделки в таком случае продавцу придется либо обеспечить наличие доказательств 
платежеспособности должника, либо продаваемый долг будет рассматривать как «мусорный». 

Для обеспеченных долгов, напротив, цена сделки в среднем составляет порядка половины от 
номинала долга. При этом, с точки зрения продавца, начальная цена задолженности часто близка к 
номиналу, а иногда и превышает ее исходя из стоимости обеспечения. Поэтому при отсутствии 
гибкости в позиции продавца поиск покупателя для совершения сделки может занять продолжительное 
время. В любом случае, определяющую роль для заключения сделки по поводу обеспеченного долга 
наряду с должным документальным оформлением, прежде всего, играет характеристика 
предлагаемого обеспечения. 
Ценообразующие факторы, влияющие на стоимость объекта оценки 

1. Сумма задолженности. При незначительной величине задолженности работа по его 
взысканию экономически нецелесообразна. При этом среднюю трудоемкость взыскания 
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задолженности можно оценить на уровне 1/4 месяца работы юриста, данная трудоемкость включает 
знакомство с документами, подготовку позиции, участие в судебных заседания, других мероприятиях 
и пр.4 Либо оценит минимальную сумму целесообразной для взыскания задолженности в 50 000 
рублей, для юрисдикции РФ, без учета фактора дополнительного обеспечения долга.5 

2. Хронологический фактор. Предполагаемая дата возврата устанавливается в соответствии с 
условиями документов Заказчика или допущений Оценщика о разумных сроках взыскания 
задолженности. При истечении срока исковой давности рекомендуемый дисконт к номиналу долга 
является близким к 100%, поскольку по истечении срока исковой давности заинтересованное лицо 
утрачивает возможность требовать в судебном порядке принудительной защиты нарушенного права6  

3. Качество правоустанавливающих/правоподтверждающих документов. Отсутствие 
документов, подтверждающих долг, либо ненадлежащее оформление прав требования серьезно 
ограничивает эффективность претензионной работы. Под «ненадлежащим оформлением прав 
требования» в данном случае понимается отсутствие (или противоречивость) данных в документах, 
требующих обязательного их приведения в соответствии с действующим законодательством. В 
частности, если документы отсутствуют либо оформлены ненадлежащим для хозяйственной операции 
образом или у подписантов отсутствовали необходимые полномочия и так далее, то рекомендуемый 
дисконт к номиналу долга является близким к 100%.7  

4. Наличие и продолжительность просрочки. При просрочке на ранних стадиях размер 
дисконта может быть минимальным. Данный срок, как правило, в среднем до 90 дней (но максимально 
не более 120 дней) дает возможности договориться о добровольном урегулировании долга.  

При увеличении периода просрочки до 120 – 180 дней шансов договориться о погашении всей 
задолженности за счет операционной деятельности предприятия гораздо меньше, но активы 
предприятия сохраняются в работоспособном состоянии и возможно урегулирование долгов за счет 
продажи бизнеса.  

При сроке просрочки свыше 180 дней и при условии, что между кредитором и должником 
невозможно достижение каких-либо договоренностей, размеры возможного дисконта сильно 
увеличиваются. Причиной является то, что кредитор находится на начальной стадии взыскания, где 
реализация дефолтных инструментов требует времени и сопряжена со значительным количеством 
рисков.8 

5. Согласие должника с фактом наличия задолженности и принятые должником меры по 
ее погашению. Проделанная кредитором претензионная работа и ее результаты, в частности наличие 
судебного решения.  

Наличие актуального акта сверки позволяет при построении прогнозов сроков погашения долга 
использовать их сокращенные значения, поскольку часть претензионной работы уже завершена, а 
получения положительного судебного решения значительно облегчается. 

При наличии отрицательного для кредитора судебного решения, вступившего в законную силу 

 
4 Методические рекомендации по оценке рыночной стоимости прав требования задолженности, утверждены 
Экспертным советом Ассоциации «Саморегулируемая организация оценщиков «Экспертный совет» протоколом 
заседания Экспертного совета МР–1/17 от 11.01.2017 г., п. 3.2. 
5 Методические рекомендации Комитета по оценочной деятельности ассоциации банков Северо-Запада по оценке 
стоимости долгов непубличных компаний, утверждены Комитетом по оценочной деятельности Ассоциации 
банков Северо-Запада протоколом от 22.03.2016 г., п. 2.6. 
6 Методические рекомендации Комитета по оценочной деятельности ассоциации банков Северо-Запада по оценке 
стоимости долгов непубличных компаний, утверждены Комитетом по оценочной деятельности Ассоциации 
банков Северо-Запада протоколом от 22.03.2016 г., п. 2.6. 
7 Методические рекомендации по оценке рыночной стоимости прав требования задолженности, утверждены 
Экспертным советом Ассоциации «Саморегулируемая организация оценщиков «Экспертный совет» протоколом 
заседания Экспертного совета МР–1/17 от 11.01.2017 г., п. 3.2., Методические рекомендации Комитета по 
оценочной деятельности ассоциации банков Северо-Запада по оценке стоимости долгов непубличных компаний, 
утверждены Комитетом по оценочной деятельности Ассоциации банков Северо-Запада протоколом от 22.03.2016 
г., п. 2.6. 
8 Методические рекомендации Комитета по оценочной деятельности ассоциации банков Северо-Запада по оценке 
стоимости долгов непубличных компаний, утверждены Комитетом по оценочной деятельности Ассоциации 
банков Северо-Запада протоколом от 22.03.2016 г., п. 6.1.1.5. 
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рекомендуемый дисконт к номиналу, составляет более 90%9. Отрицательные для кредитора судебные 
решения делают возможным погашение долга только при условии их пересмотра вышестоящими 
судебными инстанциями либо в добровольном со стороны должника порядке. Наличие 
положительного судебного решения позволяет при построении прогнозов сроков погашения долга 
использовать их сокращенные значения, поскольку часть претензионной работы уже завершена  

6. Наличие информации о финансовом состоянии должника. Финансовое состояние 
должника характеризует уровень его платежеспособности, что позволяет определить вероятность 
погашения долга. В случае если должник является банкротом, задолженность отнесена к третьей 
реестровой очереди, требования кредитора не обеспечены залогом или поручительством, то 
рекомендуемый дисконт к номиналу составляет более 90%.10 В случае если актуальные данные о 
финансовом состоянии должника отсутствуют, то рекомендуемый дисконт к номиналу составляет 
более 90%11, поскольку отсутствие информации о финансовом состоянии должника обычно 
свидетельствует о том, что он не имеет возможности выполнить обязательства по долгу или намерен 
их избежать, и имеет соответствующие возможности. 

7. Наличие дополнительного обеспечения долга в виде залога или поручительства. При 
обеспечении долга в виде залога вероятность погашения долга, как правило, увеличивается исходя из 
ликвидационной стоимости и ликвидности предмета залога. Ликвидационная скидка часто составляет 
не менее 30% (при прогнозе несущественного изменения рыночной стоимости залога на период 
реализации). В отдельных случаях для высоколиквидных предметов залога и при должном 
обосновании этого в отчете об оценке вместо ликвидационной стоимости залога может применяться 
его рыночная стоимость. В случае обеспечения долга в виде поручительств третьих лиц вероятность 
погашения долга увеличивается исходя из платежеспособности поручителя(ей).  

 
 

9. ОПИСАНИЕ ПРОЦЕССА ОЦЕНКИ 
9.1. Последовательность определения стоимости объекта оценки.  

Процесс оценки – это последовательность действий, выполняемых в ходе определения 
стоимости. Он состоит из нескольких этапов.  

Процесс оценки включает следующие действия:  
1. согласование задания на оценку заказчиком оценки и оценщиком или юридическим лицом, 

с которым оценщик заключил трудовой договор, путем подписания такого задания в составе договора 
на оценку объекта оценки (далее – договор на оценку) или в иной письменной форме в случае 
проведения оценки на основаниях, отличающихся от договора на оценку, предусмотренных 
Федеральным законом от 29.07.1998 № 135-ФЗ «Об оценочной деятельности в Российской Федерации» 
(в действующей редакции);  

2. сбор и анализ информации, необходимой для проведения оценки; применение подходов к 
оценке, включая выбор методов оценки и осуществление необходимых расчетов;  

3. согласование промежуточных результатов, полученных в рамках применения различных 
подходов к оценке (в случае необходимости), и определение итоговой стоимости объекта оценки;  

4. составление отчета об оценке.  
 

 
9 Методические рекомендации по оценке рыночной стоимости прав требования задолженности, утверждены 
Экспертным советом Ассоциации «Саморегулируемая организация оценщиков «Экспертный совет» протоколом 
заседания Экспертного совета МР–1/17 от 11.01.2017 г., п. 3.2. 
10 Методические рекомендации по оценке рыночной стоимости прав требования задолженности, утверждены 
Экспертным советом Ассоциации «Саморегулируемая организация оценщиков «Экспертный совет» протоколом 
заседания Экспертного совета МР–1/17 от 11.01.2017 г., п. 3.2., Методические рекомендации Комитета по 
оценочной деятельности ассоциации банков Северо-Запада по оценке стоимости долгов непубличных компаний, 
утверждены Комитетом по оценочной деятельности Ассоциации банков Северо-Запада протоколом от 22.03.2016 
г., п. 2.6. 
11 Методические рекомендации по оценке рыночной стоимости прав требования задолженности, утверждены 
Экспертным советом Ассоциации «Саморегулируемая организация оценщиков «Экспертный совет» протоколом 
заседания Экспертного совета МР–1/17 от 11.01.2017 г., п. 3.2., Методические рекомендации Комитета по 
оценочной деятельности ассоциации банков Северо-Запада по оценке стоимости долгов непубличных компаний, 
утверждены Комитетом по оценочной деятельности Ассоциации банков Северо-Запада протоколом от 22.03.2016 
г., п. 2.6. 
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9.2. Иные сведения, необходимые для полного и достаточного представления результата оценки.  
В соответствии с положениями п. 11 ФСО VI в настоящем разделе приводятся иные сведения, 

необходимые, по мнению Оценщика, для полного и достаточного представления результата оценки 
(однозначного понимания сущности и содержания выполненного Оценщиком исследования и 
итоговой величины стоимости):  

1. Расчеты выполнены в программе MS Excel с настройкой «по умолчанию» (программа хранит 
и выполняет вычисления с точностью 15 значащих цифр). Режим «задать указанную точность 
(точность как на экране)» не применялся. В приведенных в настоящем Отчете таблицах отображаются 
числовые значения в объеме, комфортном для зрительного восприятия.  

2. Планы, схемы, чертежи и иные иллюстративные материалы, если таковые приведены в 
Отчете, призваны помочь пользователю Отчета получить наглядное представление об объекте оценки 
и не должны использоваться в каких-либо других целях (например, для расчета площади объекта 
недвижимости по его схеме).  

4. В соответствии с требованиями п. 8 ФСО VI в приложении к Отчету приведены в том числе 
копии исходных документов, представленных Заказчиком (их графические изображения). На 
указанных копиях могут быть не видны (не полностью видны) следы заверения соответствующих 
материалов Заказчика, в т.ч. в связи с их предоставлением в электронном виде с подписью ЭЦП. При 
этом все материалы, предоставленные Заказчиком, были оформлены в соответствии с требованиями п. 
13 ФСО III, их оригиналы хранятся в архиве Оценщика. 
 
9.3. Затратный подход. 

Затратный подход - совокупность методов оценки стоимости объекта оценки, основанных на 
определении затрат, необходимых для приобретения, воспроизводства либо замещения объекта оценки 
с учетом износа и устареваний. 

Затратный подход преимущественно применяется в тех случаях, когда существует достоверная 
информация, позволяющая определить затраты на приобретение, воспроизводство либо замещение 
объекта оценки. 

В рамках затратного подхода применяются различные методы, основанные на определении 
затрат на создание точной копии объекта оценки или объекта, имеющего аналогичные полезные 
свойства. Критерии признания объекта точной копией объекта оценки или объектом, имеющим 
сопоставимые полезные свойства, определяются федеральными стандартами оценки, 
устанавливающими требования к проведению оценки отдельных видов объектов оценки и (или) для 
специальных целей.  

Оценщик вправе использовать иную методологию расчетов и самостоятельно определять 
метод (методы) оценки недвижимости в рамках каждого из выбранных подходов, основываясь на 
принципах существенности, обоснованности, однозначности, проверяемости и достаточности. 

Применительно к такому активу как дебиторская задолженность, данный подход не может 
быть реализован в чистом виде и, по сути, совпадает со сравнительным подходом. Это определяется 
материально-вещественной и правовой природой актива, а также финансовым характером его 
полезности. Определение стоимости на создание замещающей полезности актива фактически сводится 
к определению стоимости получения будущего эквивалента дохода, и таким образом, вырождается в 
доходный подход. По этой причине затратный подход при определении стоимости объекта оценки 
Оценщиком не применялся. 
 
9.4. Сравнительный подход 

Сравнительный подход - совокупность методов оценки, основанных на получении стоимости 
объекта оценки путем сравнения оцениваемого объекта с объектами-аналогами. 

Сравнительный подход рекомендуется применять, когда доступна достоверная и достаточная 
для анализа информация о ценах и характеристиках объектов-аналогов. При этом могут применяться 
как цены совершенных сделок, так и цены предложений. 

В рамках сравнительного подхода применяются различные методы, основанные как на прямом 
сопоставлении оцениваемого объекта и объектов-аналогов, так и методы, основанные на анализе 
статистических данных и информации о рынке объекта оценки. 

Можно выделить два основных метода оценки при использовании сравнительного подхода: 
метод сравнительного анализа сделок и метод моделирования рыночного ценообразования. 
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Метод сравнительного анализа сделок опирается на анализ цен небольшого числа рыночных 
сделок с объектами сравнения, отобранными по признаку наибольшей близости к объекту оценки не 
только набором (как в методе моделирования рыночного ценообразования), но и величинами 
характеристик ценообразующих факторов. При этом объекты сравнения называются также объектами-
аналогами и отбираются для анализа из числа объектов, имеющих функциональное назначение, 
аналогичное назначению объекта оценки. 

Метод моделирования рыночного ценообразования, предусматривает построение линейных 
или мультипликативных зависимостей путем статистической обработки достаточно большого массива 
данных о состоявшихся сделках с объектами сравнения. 

Оценщик вправе использовать иную методологию расчетов и самостоятельно определять 
метод (методы) оценки недвижимости в рамках каждого из выбранных подходов, основываясь на 
принципах существенности, обоснованности, однозначности, проверяемости и достаточности. 

В сравнительном подходе для того, чтобы получить наиболее вероятную цену продажи 
оцениваемой собственности, анализируются данные о недавних продажах и цены предложений на 
аналогичные объекты. Он может быть использован в тех случаях, когда долги дебитора продаются на 
рынке. Главным образом, такими дебиторами являются банки или крупные компании. Если существует 
рынок долгов, то для определения стоимости дебиторской задолженности достаточно обратиться к 
котировкам стоимости долгов интересующего нас дебитора. Если долги данного дебитора не 
котируются, но анализ деятельности дебитора позволяет сделать вывод о схожести его положения с 
положением тех предприятий, долги которых продаются, для оценки задолженности можно применить 
метод, сходный с методом рынка капитала при оценке бизнеса, при этом оценщик должен убедиться в 
том, что: 

 суммы и условия задолженности сопоставимы; 
 в данных сделках не было негласных условий, заинтересованных лиц и всякого рода 

дополнительных обязательств; 
 стратегии, реализованные сторонами, являются оптимальными с точки зрения каждого; 
 индивидуальные истории задолженностей сопоставимы. 

Оценщик не имеет достоверной информации по сделкам на вторичном рынке с правами 
требования дебиторской задолженности, аналогичными оцениваемому, и отвечающими приведенным 
выше условиям. Все это предопределяет невозможность применения рыночного подхода для оценки 
во избежание получения некорректного результата. 

 
9.5. Доходный подход 

Доходный подход - совокупность методов оценки, основанных на определении ожидаемых 
доходов от использования объекта оценки. 

Доходный подход рекомендуется применять, когда существует достоверная информация, 
позволяющая прогнозировать будущие доходы, которые объект оценки способен приносить, а также 
связанные с объектом оценки расходы. 

В рамках доходного подхода применяются различные методы, основанные на дисконтировании 
денежных потоков и капитализации дохода. 
Методика определения стоимости права требования дебиторской задолженности 

Доходный подход теоретически является основным для оценки права требования дебиторской 
задолженности, так как единственной полезностью данного актива является возможность получения 
или экономии финансовых средств. 

Настоящий подход связан с дисконтированием размера дебиторской задолженности в 
зависимости от сроков ее погашения. Причем ставка дисконта выбирается с учетом множества 
условий, среди которых - норма дохода предприятия-кредитора, стоимость заемного капитала для 
кредитора, ставка рефинансирования, история взаимоотношений дебитора и кредитора, результаты 
финансового анализа дебитора и многое другое. Наиболее точные результаты дает дисконтирование 
задолженности каждого дебитора в отдельности.  

Порядок проведения оценки в данном случае, следующий: 
- проверяются документы, подтверждающие дебиторскую задолженность (договоры, счета-

фактуры, накладные, квитанции в приеме груза и т.п.), проверяется подтверждение дебитором 
имеющейся задолженности (акты сверки взаимной задолженности, подтверждение налоговой 
инспекции, где на учете состоит дебитор, акты встречных проверок и т. п.), проверяются документы, 
подтверждающие принятие судебных актов о взыскании задолженности, т.е. осуществляется 
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количественный анализ документов. 
- обоснованность документов, подтверждающих дебиторскую задолженность, т.е. 

осуществляется качественный анализ документов. 
- определяется предполагаемый срок погашения задолженности. 
- проводится оценка финансового состояния дебитора и определение вероятности получения 

денежных средств. 
- проводится оценка рыночной стоимости дебиторской задолженности по каждому 

конкретному дебитору. 
В случае наличия портфеля однородных задолженностей физических лиц оценка производится 

в следующем порядке: 
- проверяются документы, подтверждающие дебиторскую задолженность, проверяется 

подтверждение дебитором имеющейся задолженности, проверяются документы, подтверждающие 
принятие судебных актов о взыскании задолженности, т.е. осуществляется количественный анализ 
документов. 

- обоснованность документов, подтверждающих дебиторскую задолженность, т.е. 
осуществляется качественный анализ документов. 

- определяется предполагаемый срок погашения задолженности. 
- проводится определение вероятности получения денежных средств. 
- проводится оценка рыночной стоимости дебиторской задолженности по данному портфелю. 
Ссуды, предоставленные физическим лицам, в зависимости от продолжительности 

просроченных платежей по ним могут группироваться в следующие портфели: 
1. портфели обеспеченных ссуд, в том числе: 
- ипотечные кредиты (займы); 
- кредиты на покупку автотранспортных средств (автокредиты); 
2. портфели ссуд, выданных физическим лицам, которые получают на свои банковские 

(депозитные) счета, открытые в кредитной организации, заработную плату и иные выплаты в связи с 
выполнением трудовых обязанностей; 

3. портфели прочих (ничем не обеспеченных) ссуд. 
При этом в соответствии с Положением № 590-П ссуды группируются в портфели со 

следующими признаками: 
1. портфель без просроченных платежей; 
2. портфель с просроченными платежами продолжительностью от 1 до 30 календарных дней; 
3. портфель с просроченными платежами продолжительностью от 31 до 90 календарных дней; 
4. портфель с просроченными платежами продолжительностью от 91 до 180 календарных дней; 
5. портфель с просроченными платежами продолжительностью от 181 до 360 календарных 

дней; 
6. портфель с просроченными платежами продолжительностью свыше 360 календарных дней. 

Количественный анализ документов, подтверждающих дебиторскую задолженность. 
По данным Заказчика имеются документы, подтверждающие наличие задолженности в 

указанном размере, задолженность установлена в судебном порядке. Таким образом, на момент оценки 
у Заказчика имеется достаточное количество документов, подтверждающих дебиторскую 
задолженность. Оценщик не проводил правовой анализ имеющихся в распоряжении Заказчика 
документов, подтверждающих дебиторскую задолженность, при это он исходил из предположения о 
том, что данных документов достаточно, с количественной точки зрения для того, чтобы сделать вывод 
о наличии указанного актива у Заказчика. 
Качественный анализ документов, подтверждающих дебиторскую задолженность. 

В связи с тем, что, по данным Заказчика, указанная дебиторская задолженность в указанном 
размере подтверждается, Оценщик исходил из предположения о том, что указанный актив 
подтвержден с юридической точки зрения. 
Определения срока погашения задолженности. 

Анализируя вероятные сроки погашения задолженности, Оценщик исходил из следующих 
соображений: 

Относительно задолженности, по которой не осуществлялись регулярные платежи, и 
отсутствует информация о финансовом положении должника, срок погашения определяется исходя из 
разумного срока работы с проблемной дебиторской задолженностью. 
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При определении вероятно срока погашения задолженности, взысканной в солидарном порядке 
к расчету, принимались платежи, полученные от всех должников по каждой задолженности. 

В данном случае срок погашения определяется исходя из разумного срока работы с проблемной 
дебиторской задолженностью. Данный срок определялся на основе данных, предоставленных 
практикующими юристами, специализирующимися на судебных делах, связанных с взысканием 
дебиторской задолженности, с учетом совершения всех возможных юридически значимых действий, 
направленных на погашение задолженности. По данным специализированных организаций – АО БЦ 
«Вологда-Консалтинг» (т. (8172) 72-92-30) подобный срок, в данном случае, составляет в среднем 1 
год. 
Определение вероятности получения денежных средств 

При анализе вероятно получаемой суммы определяется вероятность получения денежных 
средств по долговому обязательству, при этом вероятность получения денежных средств определяется 
как корректирующий коэффициент или вероятность возмещения по нижеприведенной методике. 

Для оцениваемых долговых инструментов были определены наиболее существенные факторы 
возврата долга, а именно: 

1. качество обслуживания долга; 
2. финансовое положение должника. 
Качество обслуживания долга  
Анализ обслуживания долга проводится на основе Положения ЦБ РФ № 590-П от 28.06.2017 

года «О порядке формирование кредитными организациями резервов на возможные потери по ссудам, 
по ссудной и приравненной к ней задолженности». 

В зависимости от качества обслуживания заемщиком долга задолженности относятся в одну из 
трех категорий: хорошее, среднее, неудовлетворительное обслуживание долга. 

Обслуживание долга по долгу может быть признано хорошим, если: 
1. платежи по основному долгу и процентам осуществляются своевременно и в полном объеме; 
2. имеется случай (имеются случаи) просроченных платежей по основному долгу и (или) 

процентам в течение последних 180 календарных дней, в том числе: 
- по ссудам, предоставленным юридическим лицам, - продолжительностью (общей 

продолжительностью) до 5 календарных дней включительно; 
- по ссудам, предоставленным физическим лицам, - продолжительностью (общей 

продолжительностью) до 30 календарных дней включительно. 
Обслуживание долга признается неудовлетворительным, если: 
1. имеются просроченные платежи по основному долгу и (или) по процентам в течение 

последних 180 календарных дней: 
- по ссудам, предоставленным юридическим лицам, - продолжительностью (общей 

продолжительностью) свыше 30 календарных дней; 
- по ссудам, предоставленным физическим лицам, - продолжительностью (общей 

продолжительностью) свыше 60 календарных дней; 
2. задолженность реструктурирована и по ней имеются просроченные платежи по основному 

долгу и (или) по процентам, а финансовое положение заемщика оценивается как плохое; 
3. ссуда предоставлена заемщику кредитной организацией прямо либо косвенно (через третьих 

лиц) в целях погашения долга по ранее предоставленной ссуде либо кредитная организация прямо или 
косвенно (через третьих лиц) приняла на себя риски (опасность) понесения потерь в связи с 
предоставлением денежных средств заемщику, чье финансовое положение не может быть оценено 
лучше, чем среднее, при условии, что ранее предоставленная ссуда была отнесена по качеству 
обслуживания долга к категории ссуд со средним обслуживанием долга для указанных ссуд либо при 
наличии просроченных платежей по новой ссуде; 

При осуществлении оценки задолженности до определенного договором, на основании 
которого возникла задолженность, срока выплаты процентов и (или) суммы основного долга 
обслуживание долга может быть оценено: 

при оценке финансового положения заемщика как хорошего - как хорошее; 
при оценке финансового положения заемщика как среднего - не лучше, чем среднее; 
при оценке финансового положения заемщика как плохого - только как неудовлетворительное. 
Качество обслуживания долга: 
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должник 
качество 

обслуживания долга 
основание 

Дошотов В.О. неудовлетворительное 
значительный период просрочки (более 180 

дней) 
Финансовое положение должников. 
В соответствие с п.3.3. № 590-П финансовое положение заемщика может быть оценено как: 
как хорошее, если комплексный анализ производственной и финансово-хозяйственной 

деятельности заемщика и (или) иных сведений о нем, включая информацию о внешних условиях, 
свидетельствует о стабильности производства, положительной величине чистых активов, 
рентабельности и платежеспособности и отсутствуют какие-либо негативные явления (тенденции), 
способные повлиять на финансовую устойчивость заемщика в перспективе. К негативным явлениям 
(тенденциям) могут быть отнесены не связанные с сезонными факторами существенное снижение 
темпов роста объемов производства, показателей рентабельности, существенный рост кредиторской и 
(или) дебиторской задолженности, другие явления; 

не лучше, чем среднее, если комплексный анализ производственной и финансово-
хозяйственной деятельности заемщика и (или) иных сведений о нем свидетельствует об отсутствии 
прямых угроз текущему финансовому положению при наличии в деятельности заемщика негативных 
явлений (тенденций), которые в обозримой перспективе (год или менее) могут привести к появлению 
финансовых трудностей, если заемщиком не будут приняты меры, позволяющие улучшить ситуацию; 

как плохое, если заемщик признан несостоятельным (банкротом) в соответствии с 
законодательством Российской Федерации о несостоятельности (банкротстве) либо если он является 
устойчиво неплатежеспособным, а также если комплексный анализ производственной и (или) 
финансово-хозяйственной деятельности заемщика и (или) иных сведений о нем свидетельствует об 
угрожающих негативных явлениях (тенденциях), вероятным результатом которых может явиться 
несостоятельность (банкротство) либо устойчивая неплатежеспособность заемщика. К угрожающим 
негативным явлениям (тенденциям) в деятельности заемщика могут относиться убыточная 
деятельность, отрицательная величина либо существенное сокращение чистых активов, существенное 
падение объемов производства, существенный рост кредиторской и (или) дебиторской задолженности, 
другие явления. 

Кроме того, должны учитываться следующие факторы, косвенно свидетельствующие о 
проблемах в финансовом состоянии предприятия либо вызывающие сомнения в добросовестности 
деятельности предприятия: 

1. по данным налоговых органов: не сдается налоговая отчетность, учредитель и руководитель 
предприятия являются массовыми учредителями или руководителями, юридическое лицо 
зарегистрировано по массовому адресу. 

2. представители юридического лица не участвуют в судебных заседаниях, в которых 
юридическое лицо является ответчиком. 

3. нестабильные показатели бухгалтерской отчетности в ретроспективном периоде, либо 
отчетность, свидетельствующая о ее недостоверности. 

4. имеется информация об окончании исполнительных производств в отношении должника по 
следующим основаниям по следующим основаниям:  

невозможно установить место нахождения должника, его имущества либо получить сведения 
о наличии принадлежащих ему денежных средств и иных ценностей, находящихся на счетах, во 
вкладах или на хранении в банках или иных кредитных организациях (п. 3 ч. 1 ст. 46 ФЗ РФ от 
02.10.2007 № 229-ФЗ «Об исполнительном производстве»); 

у должника отсутствует имущество, на которое может быть обращено взыскание, и все 
принятые судебным приставом-исполнителем допустимые законом меры по отысканию его имущества 
оказались безрезультатными организациях (п. 4 ч. 1 ст. 46 ФЗ РФ от 02.10.2007 № 229-ФЗ «Об 
исполнительном производстве»). 

5. наличие обстоятельств, свидетельствующих о возможном отсутствии у заемщиков - 
юридических лиц реальной деятельности или об осуществлении ее в незначительных объемах (исходя 
из Положения ЦБ РФ № 590-П от 28.06.2017 г.): 

- превышение более чем в 10 раз размера необеспеченной задолженности юридического лица 
над величиной полученной им среднеквартальной выручки за последние 12 календарных месяцев до 
даты оценки задолженности (или меньший период для юридических лиц, зарегистрированных в 
последние 12 календарных месяцев).  
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- отсутствие на последнюю отчетную дату у заемщика собственных либо находящихся в 
пользовании на основании договора аренды основных средств или иного имущества, необходимых для 
осуществления деятельности (производственных мощностей, складских помещений, транспортных 
средств, торговых точек, офисных помещений и прочих), в том числе переданных в залог. 

- задолженность юридического лица, более 70 процентов активов которого на последнюю 
отчетную дату представляют собой дебиторскую задолженность (за исключением дебиторской 
задолженности, возникшей по договорам купли-продажи товаров, договорам лизинга и (или) 
договорам финансирования под уступку денежного требования), займы, ценные бумаги, вложения в 
уставные капиталы других юридических лиц и иные финансовые вложения. 

- смена лица, осуществляющего функции единоличного исполнительного органа должника, три 
и более раз за последний календарный год. 

- отсутствие должника по месту нахождения, указанному в учредительных документах, или по 
заявленному им фактическому месту нахождения. 

- регистрация должника, не являющегося собственником или арендатором помещений на срок 
свыше 1 года, по адресу, указанному при государственной регистрации в качестве места нахождения 
несколькими юридическими лицами согласно данным, размещенным на официальном сайте 
Федеральной налоговой службы. 

- изменение места постановки на налоговый учет более двух раз за календарный год (за 
исключением случаев, когда изменение вызвано реорганизацией налоговых органов). 

- отсутствие в штате должника должности главного бухгалтера или бухгалтерской службы, за 
исключением случаев, когда ведение бухгалтерского учета передано на договорных началах 
специализированной организации (аудиторской фирме) или бухгалтеру-специалисту 
(индивидуальному аудитору) или руководитель организации ведет бухгалтерский учет лично. 

- отсутствие в штате должника работников помимо руководителя и главного бухгалтера. 
- отсутствие в течение более чем трех месяцев фактических выплат сотрудникам или их 

осуществление в размере ниже официального прожиточного минимума, установленного в субъекте 
Российской Федерации по месту регистрации должника, в расчете на одного занятого. 
Финансовый анализ 

Относительно анализа финансового состояния юридических лиц существуют серьезные 
проблемы с получением информации, на основании которой возможно произвести анализ финансового 
состояния должника, особенно если применяются те или иные специальные режимы налогообложения. 

В данном случае в распоряжении Оценщика отсутствует в полном объеме информация о 
финансовом состоянии должников на дату оценки, в связи с этим настоящая оценка осуществляется на 
основе открытых и общедоступных источников информации.  

Относительно физических лиц отсутствуют сведения из открытых источников о финансовом 
состоянии должников, а также о личных данных должников. Это связано с ограничениями 
установленными ФЗ РФ от 27.07.2006 г. № 152-ФЗ «О персональных данных».  

В данном случае в распоряжении Оценщика отсутствует в полном объеме информация о 
финансовом состоянии должников на дату оценки, в связи с этим настоящая оценка осуществляется на 
основе открытых и общедоступных источников информации. 

В связи с этим при анализе дебиторской задолженности приходится руководствоваться 
косвенными данными, характеризующими финансовое состояние должника. При этом следует 
учитывать то, что сам факт просрочки в оплате задолженности сам по себе вероятнее всего 
свидетельствует о неудовлетворительном финансовом состоянии должника. 

Согласно имеющимся данным размер задолженности составляет 85 413 675 руб. 
Выявленное имущество должника составляют доли в юридических лицах: 

№ 
п/п 

наименование размер доли статус 

1 
ООО «Эйчмет»,  
ИНН 7743283305 

100% доли 
номинальной 

стоимость 10000 руб. 

1. по данным ФНС: 
- не предоставляет отчетность более 1 года,  
- не ведет деятельность с 2022 г. (отсутствуют 
доходы и расходы), 
- с 2021 г. не осуществляются платежи в бюджет, 
- операции по счетам приостановлены с 2023 г., 
2. по данным ФССП: 
- имеются исполнительные производства, 
завершенные в связи с невозможностью установить 
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место нахождения должника, его имущества либо 
получить сведения о наличии принадлежащих ему 
денежных средств и иных ценностей, находящихся 
на счетах, во вкладах или на хранении в банках или 
иных кредитных организациях (п. 3 ч. 1 ст. 46 ФЗ РФ 
от 02.10.2007 № 229-ФЗ «Об исполнительном 
производстве»)  
3. в рамках завершенной процедуры банкротства 
должника указанная доля исключена из конкурсной 
массы в связи с незначительной стоимостью (1 руб.) 

2 
ООО «Евроинвест»,  
ИНН 3525329753 

100% доли 
номинальной 

стоимость 10000 руб. 

1. решением Арбитражного суда Вологодской 
области от 17.02.2022 г. по делу № А13-10353/2021 
признано банкротом, 
2. в рамках завершенной процедуры банкротства 
должника указанная доля исключена из конкурсной 
массы в связи с незначительной стоимостью (1 руб.) 

3 
ООО Проект «Биосфера»  
ИНН 3525393773 

100% доли 
номинальной 

стоимость 10000 руб. 

1. решением Арбитражного суда Вологодской 
области от 16.02.2023 г. по делу № А13-10564/2022 
признано банкротом, 
2. в рамках завершенной процедуры банкротства 
должника указанная доля исключена из конкурсной 
массы в связи с незначительной стоимостью (1 руб.) 

Исходя из изложенного выше можно сделать вывод о том, что указанные доли стоимости не 
имеют, иные активы должника не выявлены.  

Таким образом, финансовое состояние должников является следующим: 
должник финансовое состояние основание 

Дошотов В.О. плохое 

отсутствуют данные относительно финансового состояния 
должника, наличие дополнительного обеспечения долга в 
виде залога или поручительства не выявлено, ликвидное 
имущество должника не выявлена, имеется завершенная 

процедура банкротства в отношении должника 
Определение вероятности получения денежных средств. 

Определение категории качества долга в отсутствие иных существенных факторов, 
используемых при классификации долга, осуществляется с применением профессионального 
суждения на основе комбинации двух классификационных критериев (финансовое положение 
должника и качество обслуживания им долга). 
Определение категории качества ссуды с учетом финансового положения заемщика и качества 

обслуживания долга 
                  Обслуживание                   
                                  долга 
Финансовое  
положение 

Хорошее Среднее Неудовлетворительное 

Хорошее 
Стандартные (I категория 

качества) 
Нестандартные (II категория 

качества) 
Сомнительные (III категория 

качества) 

Среднее 
Нестандартные (II 

категория качества) 
Сомнительные (III категория 

качества) 
Проблемные (IV категория 

качества) 

Плохое 
Сомнительные (III 

категория качества) 
Проблемные (IV категория 

качества) 
Безнадежные (V категория 

качества) 

Долг может быть классифицирован в иную категорию качества, чем это предусмотрено 
таблицей, при наличии информации об иных существенных факторах. В этом случае принимается 
решение о классификации долга в более низкую или в более высокую категорию качества, чем это 
предусмотрено таблицей. 

Если по должнику отсутствует информация (финансовая и иная), характеризующее финансовое 
состояние должника, долг классифицируется не выше, чем во II категорию качества 

Долги, юридических лиц, не осуществляющих реальной деятельности либо осуществляющих 
такую деятельность в незначительных объемах в денежном выражении, не сопоставимых с размером 
долга, классифицируются не выше, чем в III категорию. 

Размер расчетного резерва определяется исходя из результатов классификации ссуды в 
соответствии с пунктами 3.1 - 3.10 Положения № 590-П.  
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Величина расчетного резерва по классифицированным ссудам 

Категория качества Наименование 
Размер расчетного резерва в 

процентах от суммы основного 
долга по ссуде в % 

I категория качества Стандартные 0% 
II категория качества Нестандартные от 1% до 20% 
III категория качества Сомнительный от 21% до 50% 
IV категория качества Проблемные от 51% до 100% 
V категория качества Безнадежные 100% 

Коэффициент вероятности возврата определен как обратное размеру резерва: 

Категория качества Наименование 
Размер расчетного резерва в 

процентах от суммы 
основного долга по ссуде в % 

Вероятность 
погашения (К), 

интервал 

Вероятность 
погашения (Кср), 

среднее 
I категория качества Стандартные 0 1 1 
II категория качества Нестандартные 1-20 0,99-0,8 0,9 
III категория качества Сомнительный 21-50 0,79-0,5 0,65 
IV категория качества Проблемные 51-100 0,49-0,01 0,25 
V категория качества Безнадежные 100 до 0,01 0 

Вероятность погашения определяется в пределах интервалов, указанных выше в таблице. При 
этом для лиц, признанных банкротами вероятность погашения задолженности не может быть больше 
отношения рыночной стоимости имущества к размеру требований кредиторов. Кроме того, базой для 
расчета принимается только значение основного долга, поскольку гашение пеней, штрафов 
происходит после гашения всех требований, составляющих основной долг. 

В данном случае для расчетов принимается минимальное значение вероятности погашения для 
соответствующей категории качества (V), это связано с тем, рассматриваемая задолженности имеет 
значительный период просрочки, отсутствует информация относительно финансового состояния 
должника, при этом учитывались рад негативных факторов, косвенно характеризующих 
добросовестность должника – отсутствие дополнительного обеспечения долга в виде залога или 
поручительства, значительный период просрочки, завершенная процедура банкротства. 
Определение стоимости права требования дебиторской задолженности. 

Текущая стоимость актива определяется по формуле: 
                    1 

PV = S       ————, где 
                  (1+ rДЗi)n 

PV – текущая стоимость; 
S – известная в будущем сумма; 
rДЗi – ставка дисконтирования; 
n – число периодов. 

Ставка дисконтирования в данном случае принимается равной безрисковой ставке 
дисконтирования (в данном случае средневзвешенная ставка по рублевым депозитам нефинансовых 
организаций сроком до 1 года за июль 2024 г., http://www.cbr.ru/statistics/bank_sector/int_rat/#a_87350). 

Расчет стоимости права требования дебиторской задолженности представлен ниже в виде 
таблицы:
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№ 
п/п 

должник 
сумма 

обязательства, 
руб. 

финн. 
состояние 

обслуживание 
долга 

категория 
качества 

вероятность 
погашения 

денежная 
сумма, руб. 

дата 
погашения 

ставка 
дисконтирования 

фактор 
дисконтирования 

рыночная 
стоимость, руб. 

1 
Дошотов Владимир 
Олегович 

85 413 675 плохое неудовл. V 0,001 85413,675 сен.25 19,09 0,84 71 747 

Итого  71 747 
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Вывод 

Наименование объекта 
Рыночная стоимость, 

руб.  
право требования задолженности с Дошотова Владимира Олеговича 
(07.11.1981 г.р., ИНН 352516216906, СНИЛС 078-765-568 37, Московская 
обл., г. Красногорск, п. Ильинское-Усово, пр-д. Александра Невского, д. 
8, кв. 1) в размере 85 413 675 руб. 

71 747 

Всего: 71 747 
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10. СОГЛАСОВАНИЕ РЕЗУЛЬТАТОВ И ЗАКЛЮЧЕНИЕ О РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ 
Значение рыночной стоимости объекта оценки должно быть получено согласованием величин 

стоимости, определенных в результате использования различных подходов к оценке. 
Для согласования результатов необходимо определить веса, в соответствии с которыми 

отдельные, ранее полученные результаты, сформируют итоговую рыночную стоимость имущества. 
Для определения весов различных подходов используется четыре приведенных ниже критерия, 

которыми описываются те или иные преимущества или недостатки примененного подхода с учетом 
особенностей настоящей оценки. 

Расчет весов использованных подходов осуществляется в соответствии со следующим алгорит-
мом: 

- строится матрица (таблица) факторов, с присвоением каждому подходу четыре вида баллов в 
соответствии с четырьмя критериями; 

- найдем сумму баллов каждого подхода; 
- находится сумма баллов всех используемых подходов; 
- по отношению суммы баллов данного подхода к сумме баллов всех использованных подходов 

находится расчетный вес подхода в процентах; 
- округляются расчетные веса подходов с точность до 10% в целях использования данных весов 

для согласования, округление необходимо в связи с тем, что неокругленные веса порождают у читателя 
отчета ошибочное представление о точности полученного результата, что может нанести заинтересо-
ванному лицу больше вреда, чем кажущаяся чисто формальная ошибка, якобы вносимая округлением 
в итоговый результат.  

- на основе округленных весов рассчитывается согласованная стоимость оцениваемого 
имущества путем умножения, полученного с помощью данного подхода результата, на округленный 
вес подхода, рассчитанный в целях согласования стоимостей.12  

Итоговая величина стоимости представлена в виде конкретного числа с округлением по мате-
матическим правилам округления. 

Шкала баллов: 
Баллы Описание 

0 не удовлетворяет данному критерию 
1 удовлетворяет в недостаточной степени для обычного доверия результатам данного критерия 
2  удовлетворяет в допустимой степени для обычного доверия результатам данного критерия 

3 
 хорошо удовлетворяет в допустимой и достаточной степени для обычного доверия результатам 
данного критерия 

4  полностью удовлетворяет данному критерию  
Учитывая то, что при определении стоимости объекта оценки использован один подход – до-

ходный, а отказ от затратного и сравнительного подхода Оценщиком обоснован, в качестве итоговой 
величины стоимости объекта оценки принимается результат, полученный в рамках доходного подхода. 

Таким образом, рыночная стоимость объекта оценки на дату оценки округленно составляет: 
72 000 

(семьдесят две тысячи) рублей. 
Указанное значение рыночной стоимости действительно на дату проведения оценки и может 

быть распространено на последующие периоды (но не более 6 месяцев с момента составления отчета) 
при условии незначительного отклонения используемых макроэкономических параметров от расчет-
ных значений. 

Суждение о возможных границах интервала, в котором, по мнению Оценщика, может нахо-
диться стоимость объекта оценки, в соответствии с заданием на оценку не указывается. 

 
12 работа А. Шаскольского на секции по оценке недвижимости, работавшей в рамках VIII Международном 
ежегодном конгрессе “СЕРЕАН” 15 – 19 октября 2002 г. 
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